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UpDate

Nagra ord fran VD:n

EdmolLift fortsatter att arbeta offensivt

| hostas var vi 6vertygade om att coronapandemin skulle
ha sldppt sitt grepp ndr 2020 blev 2021. S3 blev inte fallet.
Men trots att foretag och samhéllen paverkas fortfarande
kraftigt av restriktioner och nedstdngningar ar den barande
kdnslan nu optimism. For oss pd EdmolLift har den senaste
manaderna praglats av positiva nyheter.

En del handlar om att nya digitala arbetssatt verkligen har satt sig i
organisationen. De former for att kommunicera och interagera, internt
och externt, som vi tvingades utveckla dr nu en naturlig del i arbetet
vilket vi far dagliga kvitton pa. | en vérld dar granserna just nu ar i det
narmaste stdngda fortsdtter vi pd Edmolift att vara ppna for affarer.
Men de positiva nyheterna handlar inte i férsta hand om hur vi har lart
oss att hantera pandemin utan om att marknaden tydligt &r pa véag
tillbaka - trots pandemin. Vi marker det i kontakten med kunder och
aterforsaljare och vi ser det i siffrorna.

| skuggan av covid-rapporterna investeras det faktiskt ordentligt

i vissa branscher just nu. Ett exempel dr fordonsindustrin dar

manga tillverkare forbereder sig for att stdlla om produktionen fran
diesel- och bensindrivna bilar till elbilar och behdver uppdatera sina
produktionslinor eller bygga helt nya. Den strukturférandringen har
manga vdntat pa, men att tillverkarna inte avvaktar utan bérjar

satsa pa morgondagens fordonsproduktion &r positivt for manga
underleverantorer.

Vi gldds ocksé Gver att manga av vara kunder har klarat krisen och
borjar investera pa nytt. Att vara kunder har framtidstro och gar allt
battre dr naturligtvis forutsdttningen for att vi gar bra. Redan efter

sommaren 2020 var var produktion uppe pa 100 procents kapacitet igen.

Fran slutet av januari dr vi dven pa tjdnstemannasidan uppe pa 100
procent.

Edmolift fortsatter ocksa att arbeta offensivt med utveckling av nya
produkter och tjanster. Vi har lanserat en ny serie av work positioners
med produkterna WP ONE och fyra olika modeller av WP by EdmolLift.
Vi har ocksa forandrat arbetet med kajlyftbord fran standardmodeller
till att i mycket hdogre utstrackning bygga efter kundens behov

och dnskemal. | grunden ligger 6vertygelsen om att flexibilitet och
mojligheten att anpassa produkterna &r en stor tillgang, och det har vi

fatt bekréftat efter vara senaste lanseringar.

Tva orosmoln finns dock pa himlen, och bade ar kopplade till pandemin.
For det forsta har stalpriserna pa bara ndgra manader stigit med
omkring 30 procent, som ett resultat av en kvardréjande obalans mellan
utbud och efterfragan.

For det andra &r manga transporter fortfarande langsammare och
mycket dyrare an tidigare pa grund av restriktioner och skarpta
granskontroller. Leveranskedjorna dr ett problem.

Sammantaget innebar detta for oss som tillverkare bade kraftiga
kostnadsokningar och i vissa fall svarigheter att fa hem saker i tid.

Vi forsoker att arbeta smartare och mer kostnadseffektivt i alla led,
men pa ett lyftbord som till 96 procent bestar av stal kommer en sa
kraftig prish6jning pa stalravaran naturligtvis att paverka priset pa
slutprodukten. Vi hoppas att stalmarknaden balanseras under aret och
att vi ddrmed kan aterfd mer normala kostnadsnivaer.

De flesta signalerna ar trots allt positiva och pa Edmolift raknar vi med
att aterhdmtningen kommer att fortsatta och férstarkas. Nar vi nu
lagger var budget for verksamhetsaret 2021/2022 s4 ar siktet instéllt pa
att vara tillbaka pa 2019 ars nivder i forsaljningen. Det finns fortfarande
manga osakra faktorer, men utvecklingen gar utan tvekan at ratt hall.

Al gt

Anders Wahlquist
VD EDMOLIFT AB
anders.wahlqvist@edmolift.se
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N EESEHTE
ANSCrdu

EdmolLift ut6kar sitt sortiment av lyftvagnar, sa
kallade Work Positioners. En ny, egentillverkad serie
har lanserats och responsen fran marknaden har varit
omedelbar.

— Intresset har varit stort och vi har sett en tydlig
forsaljningsokning pA WP-vagnar, sdger vd Anders Wahlqvist.

Work Positioners finns redan tidigare i foretagets sortiment.

Det ar smidiga, lattmandvrerade och flexibla lyftvagnar som kan
anvandas for att forbéttra ergonomin i en ldng rad verksamheter
dar lyft och transporter ingér.

Nu kompletteras produktsortimentet med WP ONE och WP by
EdmolLift.

WP By EdmolLift

WP ONE ar den prisvarda standardlyftvagnen som med en
lyftkapacitet pa 70 kilo och tre verktyg tacker in de vanligaste
anvandningsomrédena for WP-vagnarna; att lyfta, flytta och
placera olika typer av foremaél pé ett enkelt och sikert satt.

Vagnen levereras dessutom i ett platt paket som kunden
sjalv monterar ihop pa tio minuter. Enkelt, milj6vénligt och
kostnadseffektivt!

WP by EdmolLift-serien bestér av fyra mer avancerade
lyftvagnar med en lyftkapacitet pa 130 respektive 200

kilo. Vagnarna ar tillverkade med hogsta tinkbara krav

pa driftsdkerhet och prestanda, vilket gor det majligt for
operatoren att lyfta, transportera och positionera tunga objekt
under perfekta ergonomiska forhéllanden.
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Men WP by EdmoLift kan ocksd kundanpassas. Med ett
mycket brett utbud av verktyg och tillbehor, exempelvis
olika plattformar, dunkvandare, v-block och manéverdon, ar
lyftvagnarna i WP by EdmoLift-serien négra av marknadens
mest universella och solida. Oavsett om arbetsuppgiften handlar
om att himta och ldmna tunga maskindelar, lyfta backar med
komponenter eller transportera tunga rullar sd kan vagnarna i
WP by EdmolLift enkelt anpassas till kundens behov.

Tidigare WP-lyftvagnar fran EdmoLift har tillverkats av
underleverantorer, men WP by EdmoLift byggs i EdmoLifts
anlaggning i Harnosand dar majoriteten av foretagets produkter
redan tillverkas och monteras.

VARFOR LANSERAR EDMOLIFT EN NY WP-SERIE?

— Vi tror valdigt mycket pa det har segmentet, och framforallt
tror vi pa 6kad mojlighet att kunna kundanpassade WP-
vagnarna. Och genom att ha tillverkningen ”"pa hemmaplan”
sé far vi battre kontroll. Vi raknar med att bade kunna korta
ledtiderna och erbjuda mer konkurrenskraftiga priser pa
kundanpassade vagnar nar produktionen sker i Hirnosand.
Nar vi nu kontrollerar hela kedjan blir det dessutom en
tydligare sporre for oss att marknadsfora och silja WP-
vagnarna, sager vd Anders Wahlqvist.

De senaste aren har EdmolLifts forséljning av Work Positioners
legat stabilt pa runt 400 lyftvagnar arligen. Det ar siffror som
Anders Wahlqvist rdknar med ska stiga. WP ONE och WP by
EdmoLift finns med i produktkatalogen for 2021 och lanserades
for partners och aterforsiljare i mars, men kurvan pekar redan
uppat.

— Vi har sett en tydlig forséljningsokning bara under den
forsta ménaden och det forstarker var bild av att satsningen

ar riktig. Work Positioners ar ett viktigt affirsomrade med
stor potential. En av de storsta arbetsrelaterade utmaningarna
for foretag runt om i Europa ar fortfarande att deras personal
arbetar under valdigt daliga ergonomiska forhéallanden.
Repetitiva lyft och rorelser, tung belastning och pafrestande
arbetspositioner under lang tid gor att arbetare l6per stor risk
av att drabbas av muskel- och skelettsjukdomar. Det &r saklart
inte bara i EU det géller utan virlden 6ver. Men en lyftlosning
som lyftvagnen skapar vildigt effektiva och ergonomiska
arbetsmiljoer for arbetare. Och i takt med att foretagen blir
mer medvetna om de otroliga vinster en investering i en
ergonomisk lyftlosning genererar, desto storre blir behovet for
Work Positioners.

LAS MER OM WORK POSITIONERS PA VAR WEBBSIDA:
b www.edmolift.se

WP ONE LEVERERAS I ETT PLATT
PAKET OCH MONTERAS I TRE
ENKLA STEG

STEG 1
Fast bensetet

STEG 2 STEG 3

Fast handtaget Fast traskivan
och WP ONE

ar redo for

anvindning r ’




® www. edmollft se

NYHETSBREV

#1-2021

7STORT INTRESSE FOR
EDMOLIFTS SERVICENATVERK

Den som koper lyftutrustning av EdmolLift ska alltid
kdnna sig trygg med att produkten fungerar perfekt.
Genom ett rikstdckande servicendtverk erbjuder foretaget
darfor alla kunder tillgang till kvalificerad hjalp med
installation, service och reparation.

— Det hér &r ett erbjudande som ar unikt i var bransch. Att ha
tillgang till certifierade servicetekniker med gedigen kunskap
om EdmolLifts produkter innebar for kunden trygghet och

sikerhet, och vi dr stolta 6ver att kunna tillhandahélla de hér

tjansterna, sager Mikael Fernlund, forsiljningschef Norden.

Samarbetspartner &r Dematek som har ldng erfarenhet av
installation, reparation och service av lyftutrustning. En stor del
av personalen, idag 6ver 100 servicetekniker runt om i Sverige,

har utbildats av EdmoLift for att ha specialkompetens nar det
galler foretagets produkter.

Tjansterna har varit tillgangliga for EdmoLifts kunder sedan
2016 och de vaxer stadigt i popularitet. Allt fler kunder som
koper lyftutrustning véljer ocksd att utnyttja erbjudandet om
hjalp med installation och service.

Nar det galler installation ser Mikael Fernlund framforallt tva
stora fordelar med att kopa tjansten installationshjalp:

— For det forsta sa kan foretaget koncentrera sig pa sin
karnverksamhet och det dagliga arbetet, och for det andra sa
behover kunden inte vara orolig for obehagliga 6verraskningar
vid besiktningar — jobbet dr ordentligt gjort fran borjan av
utbildad personal.
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Sarskilt viktigt 4r detta vid installation av lyftbord vid lastkaj och
lyftbord som betjanar tva stannplan. Dessa installationstyper
omfattas av extra harda krav och regler frén lyftbordsnormen
SS-EN 1570-1, Arbetsmiljoverket samt Boverket, och det ar
fastighetsdgaren som bar ansvaret for att en installation ar

gjord helt enligt reglerna, en sa kallad typ 2A-deklaration (CE-
markning) av hela anlaggningen.

I myndighetskraven pa lyftbord som betjinar tva stannplan
kravs ocksé en besiktning som utfors av en ackrediterad
oberoende certifierings foretag inom tva ar efter installationen,
och vill man forsakra sig om att inte bli underkand och

behova gora om arbetet sa ar installation genom EdmoLifts
servicendtverk en trygg och enkel 16sning.

I tjansten ingar allt frén forstudie och analys till uppackning,
installation och funktionskontroll. Allt dokumenteras i ett
tydligt installationsprotokoll som kunden far nar arbetet
avslutas.

Forutom installation kan EdmoLifts kunder ocksé kopa
tjanster som reparation och service av EdmoLift-produkter.

Mikael Fernlund

Arbetsmiljoverket kraver dokumenterad regelbunden 6versyn
av manga typer av lyftutrustningar, och att 6versynen gors av
kvalificerad personal ar viktigt bade for att undvika olyckor och
for att forsakra sig mot kostsamma produktionsstérningar.

En 16sning som allt fler véljer ar att teckna ett serviceavtal, vilket
innebar att en servicetekniker regelbundet besoker foretaget

och gor en grundlig genomgang av lyftbordet. Nar servicen &r
genomford far kunden ett protokoll dar 6versynen av lyftbordet
dokumenteras och eventuella forslag pa reparationer och
atgarder for att sdkerstélla en god och sdker funktion ar listade.
Enkelt och tryggt.

— Att kopa ett lyftbord ar en langsiktig affar, och jag tycker att
man ska se installationshjélp och serviceavtal som en del av
den totala investeringen. Det kostar en del, men det ar en liten
kostnad jamfor med att tvingas gora om en installation eller
att drabbas av produktionsstopp pé grund av daligt underhall.
Det ar niar man drabbas av den typen av problem som det
verkligen blir dyrt, sdger Mikael Fernlund.
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Battre anpassade kajlyftbord

Edmolift férandrar synen pa kajlyftbord. Fran att
huvudsakligen ha salt ett antal standardmodeller kan nu
varje bord i sortimentet kombineras med en mangd olika
tillbehor.

— Vi skraddarsyr produkten och sparar pengar at kunden
samtidigt som vi kan leverera lyftbord som &r béttre
anpassade efter kundens behov, sdger Tomas Edmo,
affarsutvecklare och marknadsansvarig hos EdmoLift.

Kajlyftbordet anvinds vid lastkaj for lossning och lastning av
fordon och jamnar ut nivaskillnaden mellan fordon och den
permanenta lastkajen. Traditionellt har denna typ av lyftbord
behovt vara mycket robusta och anpassade for utomhusbruk
eftersom godstransporterna med fa undantag skett med tunga
transporter. Kajlyftbordet har behovt en lyftkapacitet pa minst
tva ton och tarplat for halkskydd har varit standard.

IDAG SER VERKLIGHETEN ANNORLUNDA UT.

Godstransporterna har fordandrats och breddats. Allt mer gods
kommer med minibussar, budbilar och andra mindre fordon,
och lastbryggan kanske finns under tak. Och inte minst kommer
godset i fler typer av kollin. Nar en kund idag behover ett
kajlyftbord ar det sillan en standardmodell som &r den optimala
16sningen. Darfor 6ppnar EdmoLift for att kundanpassa hela
kajlyftbordstillverkningen.

— Standardmodellerna finns kvar men med vért mycket
breda utbud av lyftbord och tillbehor, och en flexibel

produktionsapparat, sa 4r mgjligheterna till anpassningar i
princip odndliga. Vi utgar fran kundens behov och den miljo
som produkten ska arbeta i och skraddarsyr sedan lyftbordet.

Det 6ppnar bland annat for mindre kajlyftbord. EdmoLift kan
nu erbjuda bord som har en lyftkapacitet pa 500 kilo anda upp
till de traditionella borden som lyfter 2—10 ton. Bordstorlekarna
kan nu anpassas fran 1300 x 800 millimeter upp till 3000 x
2400 millimeter — och allt diremellan.

Men kajlyftborden kan ocksa anpassas genom val av firg,
material och tillbehor, och det finns manga situationer dar

ett kajlyftbord genom en enkel kundanpassning fungerar
béttre. Exempelvis blir det allt vanligare att gods levereras i
gallervagnar eller andra vagnar med smé hjul som rullar déligt
pa tarplatens struktur. Men ofta kan plattformen istillet lackas
med strukturfirg vilket gor att vagnarna rullar béttre utan att
sékerheten blir simre. Dessutom sparar kunden pengar.

Det gar ocksa att vilja styrningsalternativ, sitta ett 6vre
granslige, lagga till lastklaffar, avrullningsstopp, ricken och
grindar med mera.

— For kunden finns bara férdelar. For oss pad EdmoLift
handlar det om att vi nu ska bli &nnu béttre pa att ta reda pa
exakt vad kunden behéver. Men att kundanpassa lyftbord
for en rimlig kostnad har alltid varit Edmolifts styrka,
sé det dr bara logiskt att vi nu nyttjar det battre pa vart
kajbordsprogram, siger Tomas Edmo.




