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Direktøren har ordet

Jonathan Grip 
CEO, EDMOLIFT GROUP

jonathan.grip@edmolift.se

God sommer!

Tidligere på måneden mødtes vi hos EdmoLift 
AB for at drøfte målsætninger og mål for de 
kommende år. Det, der inspirerede mig mest, 
var ikke kun de planer, vi lagde, men også 
den energi og engagement der prægede vores 
samtaler.  
I hele organisationen var der et klart fokus på, 
hvordan vi kan fortsætte med at skabe endnu 
større værdi for vores kunder, partnere og 
forhandlere.

Som du vil se i dette nyhedsbrev, er denne ambition 
allerede ved at blive omsat til handling.

Et eksempel er lanceringen af vores nye løftebord TBT 
1500, der er udviklet som svar på kundernes behov og 
designet til at løse konkrete udfordringer i miljøer med 
begrænset plads. Sådan starter innovation som regel:  
ved at lytte til de mennesker, der bruger vores produkter 
hver dag.

Du kan også læse om vores deltagelse i messer rundt om 
i Europa. Disse arrangementer er værdifulde muligheder 
for at møde kunder og partnere ansigt til ansigt, udveksle 
erfaringer og lytte til jeres tanker, hvilket hjælper os med 
at skabe morgendagens løfteløsninger.

Et andet vigtigt tema er samarbejde. Uanset om vi leverer 
højt tilpassede løfteløsninger til krævende industrielle 
projekter eller investerer i nye digitale tjenester,  

der gør det lettere for kunderne at administrere  
og vedligeholde deres udstyr, bygger succes på tæt 
samarbejde, teknisk ekspertise og et langsigtet perspektiv.

Det, der forbinder alle disse projekter, er vores dedikation 
til at hjælpe kunderne med at forbedre sikkerhed, 
effektivitet og produktivitet i deres dagligdag. 
Samtidig afspejler de de værdier, der hver dag er vores 
rettesnor hos EdmoLift: Glæde, Engagement og Respekt.

Mens vi fortsætter vores vej fremad, holder vi fokus på 
innovation, stærke partnerskaber og bæredygtig vækst: 
for os alle.

Tak for jeres fortsatte tillid og partnerskab.
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EdmoLift investerer 
i fremtidens digitale 
kundeløsninger

EdmoLift har gennemført en omfattende 
opgradering af sit Monitor ERP-
forretningssystem, hvilket er et vigtigt skridt  
i virksomhedens satsning på digital udvikling  
og forbedret kundeservice.

	 Målet har altid været at skabe bedre forudsætninger 		
	 for fremtiden og give vores kunder endnu større værdi 	  
	 fra vores produkter og løsninger, 
	 siger Andreas Fälldin, vicedirektør hos EdmoLift.

Opgraderingen til den nyeste version af Monitor ERP 
medfører betydelige tekniske forbedringer og skaber  
et stabilt fundament for fremtidig udvikling.  
Samtidig har projektet givet mulighed for at gennemgå 
interne processer og identificere nye måder at arbejde 
mere effektivt.

Et centralt mål er at gøre relevant information lettere 
tilgængelig og give kunderne et bedre overblik.  
Takket være nye integrationsmuligheder og moderne  
API-løsninger vil fremtidige løsninger tilbyde  
en mere smidig måde at spore og administrere løfteudstyr 
gennem hele dets livscyklus.

	 Vi ser store muligheder forude. Blandt andet vil de 		
	 nye løsninger gøre det lettere at få overblik over sine  
	 løfteborde, planlægge service og bestille reservedele,  
	 siger Andreas.

Forandringsinitiativet er blevet gennemført med stort 
engagement fra medarbejdere på tværs af organisationen. 
Det tætte samarbejde mellem forskellige afdelinger har 
været en afgørende succesfaktor og har skabt gunstige 
betingelser for den fortsatte udvikling.

	 Jeg er især stolt af det engagement, projektteamet har 		
	 udvist gennem hele denne rejse. Sammen har vi skabt 	  
	 en platform, der giver os helt nye muligheder for at 		
	 udvikle vores produkter og tjenester, hvilket kan skabe 	  
	 endnu større kundeværdi i fremtiden, siger Andreas.

Selvom flere forbedringer allerede er på plads, er dette 
kun begyndelsen på rejsen. Den nye platform giver 
EdmoLift bedre muligheder for at udvikle digitale 
tjenester, der forenkler hverdagen for kunderne  
og skaber endnu større værdi over tid.

 

Andreas Fälldin  
Vicedirektør, EdmoLift AB
andreas.falldin@edmolift.se
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Sådan udvikler EdmoLift skræddersyede løfteborde  
til avancerede industriprojekter

Standardløsninger opfylder ofte ikke 
industrivirksomhedernes behov. I sektorer som 
energi, produktion og materialehåndtering  
er der ofte brug for skræddersyede løfteborde, 
der er tilpasset specifikke arbejdsgange, miljøer 
og sikkerhedsstandarder.

Hos EdmoLift starter hvert projekt med tæt 
kommunikation med kunden.

	 En kundeforespørgsel kan spænde fra et fuldt  
	 specificeret projekt til blot en indledende idé.  
	 Vores opgave er at forstå kundens udfordringer  
	 og udvikle den bedst mulige øsning, siger  
	 Søren Vennegaard, projektleder hos EdmoLift Danmark.

Til avancerede projekter er standard løfteborde sjældent 
tilstrækkelige. EdmoLift samarbejder tæt med kunderne  
for at udvikle løsninger, der er skræddersyet til deres 
specifikke krav.

For nylig afsluttede EdmoLift et projekt  
til energisektoren, der krævede 12 højt specialiserede 
løfteborde. Teamet holdt løbende kontakt med kunden  
for at forstå alle tekniske og driftsmæssige krav. 

	 Det tætte samarbejde gjorde det muligt for os at finde 		
	 den rigtige løsning tidligt i processen, forklarer Søren.

En afgørende fordel ved fuldstændig 
egenproduktion

Processer som laserskæring, bukning, maling, montage, 
hydraulik og elinstallation udføres alle på EdmoLifts fabrik 
i Sverige. Denne tilgang sikrer fleksibilitet  
og muliggør tilpasninger uden at gå på kompromis 
med kvalitet eller sikkerhed. Hvert trin i produktionen 
understøttes af regelmæssige inspektioner og test,  
der skal sikre at løftebordene opfylder både interne 
standarder og brancheregler. Denne konsekvente 
overvågning giver kunderne ekstra sikkerhed for det 
færdige produkts pålidelighed og sikkerhed.

	 Når alle processer styres internt, kan vi tilpasse hver 		
	 eneste detalje til kundens behov, da vi har fuld kontrol, 
	 siger Søren.

Erfaring er også afgørende. Siden grundlæggelsen har 
EdmoLift leveret over 160.000 løfteborde over hele 
verden, hvoraf mange er tilpasset til krævende industrielle 
anvendelser.

	 Den erfaring er yderst værdifuld, siger Søren.  
	 Vores ingeniører og designteam bruger viden fra 		
	 tusindvis af tidligere projekter til at udvikle sikkert, 	  
	 pålideligt og effektivt løfteudstyr.”
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Sikkerhed og overholdelse af regler er centralt  
i hvert projekt

EdmoLift overholder internationale standarder  
og regler for løfteudstyr. Virksomhedens udviklingschef 
deltager i arbejdsgruppen, der udvikler og opdaterer 
standarden EN 1570-1, som fastsætter sikkerhedskrav til 
løfteborde.

	 Det sikrer, at vores løfteborde overholder de nyeste 		
	 sikkerhedskrav og internationale standarder, 			 
	 siger Søren.

Langvarige kundeforhold er vigtigt for EdmoLift. 
Virksomheden ser tilbagevendende kunder som bevis 
på, at tæt samarbejde og teknisk ekspertise skaber varig 
værdi. For at supportere kunderne på lang sigt tilbyder 
EdmoLift løbende teknisk support og salg af reservedele.  
Disse tjenester er med til at sikre, at hvert eneste 
løftebord fortsat fungerer sikkert og effektivt, hvilket 
styrker forpligtelsen til pålidelighed og partnerskab  
ud over den oprindelige levering.

	 Ved at opbygge tillid bliver vi ofte involveret tidligere  
	 i vores kunders projekter og produktudvikling, 			 
	 siger Søren. Det giver os mulighed for at skabe bedre 		
	 løsninger til vores kunder og sammen forbedre 			
	 effektiviteten og sikkerheden.

Gennem teknisk ekspertise, egenproduktion og tæt 
kundesamarbejde hjælper EdmoLift virksomheder med at 
udvikle sikre og effektive løfteløsninger  
til krævende industrielle miljøer.

Søren Bæk Vennegaard 
Technical Sales Engineer,

Project Manager, EdmoLift

soren.baek.vennegaard@edmolift.dk

Opdateret  
produktkatalog 
2026
Der findes mange nyttige oplysninger i vores produktkatalog. Her er alle 
vores produkter samlet med artikler, og interviews og case studies.  

Kataloget kan hentes fra websitet: 

EdmoLift Danmark Niels Jernes Vej 10, DK-9220 Aalborg Ø, tel.: +45 78 73 74 70, e-mail: info@edmolift.dk, web: www.edmolift.dk

www.edmolift.dk/dk/support/downloads
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NYT PRODUKT !

EdmoLift udvider nu sit sortiment med TBT 1500, 
som er udviklet til at imødekomme et stigende 
behov for kompakte løfteløsninger med stor 
løftehøjde, især i omgivelser med begrænset plads.

 	 Med dette løftebord kan man løfte tre meter, hvilket 	  
	 gør det ideelt til løft mellem to etager, siger  
	 Tomas Edmo, forretningsudvikler hos EdmoLift. 

Nyt løftebord med en løftehøjde på tre meter

Udviklingen blev drevet af øget efterspørgsel på markedet, 
primært gennem EdmoLift UK og virksomhedens kunder 
i Storbritannien. TBT 1500 udvider EdmoLifts sortiment 
med et nyt format, der er tilpasset standardiseret 
pallehåndtering.  
TBT 1500 vil blive produceret på EdmoLifts fabrik  
i Härnösand, Sverige.

	 Vi manglede et løftebord med høj vandring og en 	  
	 kompakt platform på 1.550 x 1.000 mm i vores 		  
	 sortiment, forklarer Hans Vikström, designchef  
	 hos EdmoLift.

Det nye løftebord er designet til at håndtere eksempelvis 
EU-paller og palleløftere, samtidig med at det tilbyder  
en løftehøjde på op til tre meter.

Kompakt løsning til miljøer med begrænset plads

En af de største fordele ved TBT 1500 er dets kompakte 
design. Mange installationer finder sted under forhold, 
hvor det er svært at få plads til traditionelle elevator- 
eller løfteløsninger.

	 Mange kunder, herunder dem i Storbritannien,  
	 står over for pladsbegrænsninger hvor enheden 
	 skal placeres. Dette kan skyldes vægge eller udstyr,  
	 der gør adgangen vanskelig, siger Hans.

I ældre bygninger med begrænset plads kan TBT 1500 
fungere som grundlag for kompakte elevatorløsninger.

Nyt løftebord med trippelsaks gør det muligt  
at løfte mellem etager i trange omgivelser

TBT 1500
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NYT PRODUKT !

Tomas Edmo
Sales Area Manager, EdmoLift AB

tomas.edmo@edmolift.se

Hans Vikström 

Head of Design, EdmoLift AB
hans.vikstrom@edmolift.se

	 Takket være den nye model er det nu muligt at installere 	
	 elevatorer i begrænsede rum, der går fra en etage til en 		
	 anden,  siger Hans.

EdmoLift UK’s distributør, Lyfthaus, videreudvikler 
EdmoLifts produkter til avancerede, skræddersyede 
elevatorinstallationer. Nogle eksempler på slutkunder  
er St. Paul’s Cathedral og The Peninsula London Hotel.

	 Dette demonstrerer mulighederne og det brede 		
	 anvendelsesområde for vores produkter. 
	 EdmoLift UK har installeret løfteløsninger med alt 		
	 fra træ til glasgelændere og detaljer – den eneste 		
	 begrænsning er din fantasi, siger Tomas.

Anvendelser i industrien og ejendomsbranchen

TBT 1500 er designet til forskellige anvendelser, hvor 
varer eller produkter skal transporteres mellem forskellige 
etager.

	 Den er også perfekt til brug som godslifte mellem to 		
	 etager, hvor pladsen er begrænset, siger Hans.

Tilbehør og sikkerhedsløsninger til løfteborde
 
For at sikre en sikker og effektiv installation findes der 
flere typer af tilbehøre og konfigurationsmuligheder 
afhængigt af miljøet og anvendelsen.

	

	 Hvis det skal installeres i en skakt med fire vægge, 		
	 anbefaler vi løfteøjer, så du nemt kan sænke det ned  
	 i skakten. Bundstøtter er et godt supplement,  
	 når du læsser løftebordet i nederste position,  
	 mens vi også anbefaler også ekstern hydraulikstation  
	 og styring, siger Tomas.

Andet almindeligt tilbehør omfatter gelænder, låger  
og forskellige typer af afskærmning der sikkert inddækker 
konstruktionen. Til installationer i kolde omgivelser 
kan løftebordet også udstyres med olie, der er egnet til 
temperaturer under frysepunktet.

Rådgivning om den rigtige løfteløsning

EdmoLift anbefaler, at kunderne søger hjælp hos 
virksomhedens eksperter tidligt i projektet for at sikre,  
at den rigtige løsning vælges.

	 Det er ikke noget, man bare køber og sætter op;  
	 det kræver, at der er nogen, der ved, hvad de laver,  
	 inden installationen. Vi tilbyder rådgivning og 		   
	 konsultation om vores løfteløsninger, så kunderne  
	 får den bedste løsning til deres behov,  
	 siger Tomas.
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EdmoLift AB EdmoLift AB EdmoLift - Smart Lifting Solutions EdmoLift Danmark

Mikael Fernlund 
Salgschef for de nordiske lande, 

EdmoLift AB
mikael.fernlund@edmolift.se

I vores messekalender kan du se den fulde liste over 
datoer, lokationer og yderligere detaljer.  
Læs mere og planlæg dit besøg på 
www.edmolift.com/en/about-edmolift/exhibitions

EdmoLift møder branchen på årets messer
EdmoLift vil også i 2026 være repræsenteret på 
messer og branchearrangementer i hele Europa. 
Gennem egne selskaber og vores forhandlernetværk 
mødes vi med kunder, partnere og kolleger i branchen 
for at drøfte fremtidens løfteløsninger og hvordan 
ergonomi, sikkerhed og effektivitet kan forbedres  
i det daglige arbejde.

Senest deltog EdmoLift på Elmia Verktygsmaskiner i 
Jönköping, som er et af Sveriges vigtigste mødesteder for 
fremstillingsindustrien. Messen tiltrak mange besøgende,  
og der var stor interesse for vores løsninger. Vi havde mange 
nteressante samtaler om, hvordan smart og ergonomisk løfte-  
og håndteringsudstyr kan bidrage til bedre arbejdsmiljøer  
og mere effektive produktionsforløb.

Resten af året fortsætter messesæsonen med flere  
arrangementer, hvor EdmoLift, vores datterselskaber  
og forhandlere vil være til stede. Uanset hvor vi udstiller,  
er målet det samme: At møde mennesker, udveksle erfaringer  
og demonstrere, hvordan den rigtige løsning kan gøre  
en forskel i jeres virksomhed.

Vi ser frem til flere inspirerende møder og spændende 
diskussioner i løbet af året.  

Måske ses vi på den næste messe?

# Del dine smarte løfteløsninger med os
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ALL INCLUSIVE
FÅ ET LØFTEBORD HURTIGT – TIL EN  
FAST PRIS UDEN OVERRASKELSER

Prisvenlige løfteborde og løftebordsvogne

Vores prisvenlige løfteborde og løftebordsvogne er udviklet 
som økonomiske alternativer til vores generelle sortiment. 
Montage og slutkontrol foregår på vores egen fabrik i Sverige, 
hvor løftebordene er udstyret med svenskproduceret el-  
og hydrauliksystem.

Work Positioners – Løftevogne

WP ONE er designet så den kan løse de mest almindelige 
løfteopgaver og tilbydes til en meget lav pris. Det er nemt for 
operatøren at håndtere godset sikkert og ergonomisk korrekt.

Vores prisvenlige løfteborde og løftebordsvogne er udviklet som et økonomisk alternativ uden at gå på kompromis med kvaliteten.  
De er designet til at give den bedst mulige værdi for pengene med høj kvalitet, overholdelse af sikkerhedskrav og 5 års garanti.

Over 1000 enheder på lager sikrer afsendelse inden for få dage.

LÆS MERE OG BESTIL

LÆS MERE OM WORK POSITIONERS

HØJ KVALITET
Løftebordene monteres på vores 

egen fabrik og udstyres med 
svenskproduceret hydraulik og 

elstyring.

NEM BESTILLING
All Inclusive med fri fragt. Ingen 

skjulte omkostninger – Du 
betaler kun den pris du ser.

ÅRS5
GARANT I

LANG GARANTI
Vi tilbyder 5 års garanti på alle 
standardløfteborde i Danmark.

TILGÆNGELIGHED & 
HURTIG LEVERING

Over 1.000 enheder på lager 
sikrer at produkterne afsendes 

fra vores fabrik inden for få dage.


