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Quelques mots de notre PDG 
L'année écoulée a été intense, riche en enseignements et 
marquée par de nombreux développements. Malgré une 
situation difficile sur le marché, nous restons solides grâce 
à notre large gamme de produits, à nos efforts communs 
et à l'engagement de nos employés, revendeurs et clients. 
Nous regardons désormais vers l'avenir avec de grandes 
ambitions, une énergie renouvelée et une orientation claire 
: continuer à créer des solutions de levage intelligentes qui 
font vraiment la différence.  
Ce n'est un secret pour personne que la période récente a 
été difficile, non seulement pour nous, mais aussi à l'échelle 
mondiale. Malgré cela, nous restons solides, en grande partie 
grâce à nos produits diversifiés qui répondent aux besoins 
de plusieurs marchés différents. Alors que certains secteurs 
ralentissent, nous avons réussi, avec nos revendeurs, à trouver 
des voies pour aller de l'avant. Je tiens à vous remercier 
tous chaleureusement pour le travail formidable que vous 
accomplissez.

Le fil conducteur de toutes nos activités est l'orientation 
client. Je suis fier des produits que nous développons 
et fournissons : des solutions uniques en leur genre qui 
répondent aux besoins réels des utilisateurs. Notre capacité à 
développer des solutions spécialisées est ce qui nous distingue, 
et l'intérêt pour ce type de solutions ne cesse de croître, 
notamment dans les centres de données et l'industrie de la 
défense, pour n'en citer que quelques-uns.

Un élément important de notre offre est que nous avons tout 
sous un même toit, de la tôlerie à la peinture et au montage. 
C'est une grande force qui nous rend plus rapides et plus 
flexibles. Un autre exemple est le développement du nouveau 
système de commande électrique EC64. Son lancement à 
LogiMAT et sa mise en œuvre dans notre portefeuille de 
produits et notre production ont été intenses, mais précieux. 
L'EC64 est parée pour l'avenir et répond aux besoins à venir, 
offrant au client encore plus de flexibilité et de possibilités. 
En collaboration avec nos revendeurs, nous poursuivons nos 
efforts de formation.

Nous commençons également à voir un marché plus positif 
avec des signes de reprise. Grâce aux investissements que 
nous avons réalisés dans l'organisation et la production, 
nous sommes bien préparés. À titre d'exemple, nous avons 
augmenté le stock de nos modèles les plus courants et 
pouvons désormais proposer les tables C avec une livraison 
en trois jours (avec des adaptations simples). Parallèlement, 
EdmoLift 4.0 a continué à se développer, ce qui rend nos flux 
plus efficaces et améliore encore la qualité.

Au cours de l'année, nous avons également procédé à un 
audit ISO, une étape importante pour répondre aux exigences 
croissantes des clients et renforcer la position d'EdmoLift sur 
le marché mondial. Nous nous sommes également développés 
sur le plan organisationnel, notamment avec un nouveau 
bureau, où les services commerciaux et marketing ont déjà 
emménagé, une étape importante pour renforcer notre 
position pour l'avenir.

Les salons professionnels ont été un autre domaine important 
au cours de l'année. Plusieurs salons nous ont permis de 
présenter nos produits, de rencontrer des clients et de partager 
notre expertise. L'année prochaine, nous poursuivrons dans 
la même voie. Vous trouverez plus bas dans cette newsletter 
des informations sur les salons à venir où EdmoLift ou nos 
revendeurs seront présents.

Le prochain exercice débutera par une enquête auprès de nos 
clients, et je vous invite dès à présent à nous faire part de vos 
commentaires lorsqu'elle sera disponible. Vos commentaires 
sont importants et nous aident à nous améliorer encore 
davantage. Parallèlement, nous continuerons au cours des 
prochaines années à rechercher de nouveaux modèles et 
accessoires susceptibles de renforcer encore notre offre.

Comme il s'agit de la dernière newsletter de l'année, je 
tiens à terminer en remerciant chaleureusement tous ceux 
qui contribuent à faire connaître nos solutions de levage 
intelligentes dans le monde entier. Ce qui me motive le plus en 
ce moment, c'est la forte volonté que je constate au sein de 
toute l'entreprise EdmoLift, chez les employés, les revendeurs 
et les clients, de continuer à se développer ensemble. Le 
message est clair : nous évoluons pour le bien de 
nos clients, en les écoutant, en apprenant et en 
nous améliorant chaque jour.

Sur ce, je vous souhaite un très joyeux Noël 
et une excellente fin d'année 2025.

À bientôt, 

Jonathan Grip 
PDG EDMOLIFT AB

jonathan.grip@edmolift.se



#2-2025

UpDate
BULLETIN 

D’INFORMATION

Questions et réponses sur l'ISO – avec notre responsable QEHS

Jan Eriksson
EdmoLift AB, QEHS Manager 

9001 14001 45001

Au fur et à mesure que le travail sur l'ISO a pris 
forme, nous avons eu l'occasion de nous plonger 
dans la transition de FR2000 à ISO et dans la 
signification d'une certification. Nous en avons 
donc profité pour poser quelques questions à 
notre responsable QEHS, Jan Eriksson.
Qu'est-ce que l'ISO ?
L'ISO est une organisation internationale qui signifie 
International Organization for Standardization (Organisation 
internationale de normalisation). Il s'agit de règles et de 
directives que les entreprises peuvent suivre pour travailler de 
manière plus intelligente, plus sûre et plus durable. Lorsqu'une 
entreprise est certifiée ISO, cela prouve qu'elle respecte les 
règles et les directives.

Pourquoi est-il important d'être certifié ISO ?
Cela montre que l'entreprise prend ses responsabilités 
et travaille de manière systématique sur la qualité, 
l'environnement et le milieu de travail. Elle bénéficie d'une 
gestion plus systématique de ses activités, ce qui se traduit par 
une meilleure base décisionnelle, une conformité accrue et des 
processus plus efficaces.

EdmoLift a été certifié FR2000, quelle est la 
différence avec l'ISO ?
FR2000 est une norme nationale basée sur l'ISO qui nous a bien 
servi pendant longtemps. Cependant, comme elle est fusionnée, 
elle n'est pas aussi détaillée. Les normes ISO sont reconnues 
internationalement et plus détaillées, chaque partie étant 
traitée séparément mais de manière coordonnée, ce qui leur 
confère plus d'ampleur et de profondeur. 

Quelle est la différence entre les normes ISO 
9001, 14001 et 45001 ?
ISO 9001 concerne la qualité. Par exemple, les méthodes de 
travail relatives aux exigences des clients, la gestion des écarts, 
les améliorations et le contrôle des processus. Il s'agit de 
fournir une qualité constante et élevée au client.
La norme ISO 14001 concerne l'environnement et le travail 
structuré sur les aspects environnementaux tels que les 
déchets, la consommation d'énergie, les produits chimiques et 
les transports. Il s'agit simplement de réduire notre impact et 
de faire des choix conscients.
La norme ISO 45001 se concentre sur l'environnement de 
travail et sur une meilleure intégration du travail dans tous 
les aspects de l'activité. Un lieu de travail sûr et sécurisé 
où l'environnement de travail fait naturellement partie du 
quotidien.

Comment peut-on voir qu'une entreprise travaille 
avec ISO au quotidien ?
En fait, cela se remarque dans presque tout, mais 
on n'y pense pas toujours. Il y a notamment 
des procédures claires et des méthodes de 
travail structurées, par exemple pour le suivi 
et les améliorations. Il s'agit de s'améliorer 
constamment, d'apprendre de ses 
erreurs et de faire les choses de 
manière intelligente et durable, 
chaque jour. Cela crée un 
sentiment de sécurité tant 
en interne qu'en externe.
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SÉRIE C PERSONNALISÉE 
EN TROIS JOURS

CL 1001
Capacité 1000 kg

Abordable et désormais plus flexible
La série C comprend des tables élévatrices et des tables élévatrices 
mobiles à usage simple, où la sécurité et la stabilité restent 
au centre des préoccupations. La série propose une sélection 
d'accessoires et peut désormais être personnalisée avec un délai de 
livraison de trois jours. Il s'agit notamment d'adaptations simples, 
telles que

	u	châssis à palettes ou socle à roulettes

	u	limiteur de course

	u	boite à boutons

	u	unité autonome

	u	système électrique monophasé 230 V ou triphasé 230 V

La possibilité d'offrir ces adaptations avec un délai de livraison court 
fait une grande différence et répond directement aux besoins du 
marché. Nous proposons désormais des solutions qui nécessitaient 
auparavant un délai plus long.

Nous constatons une tendance claire vers des solutions plus rapides 
et plus flexibles. Avec un délai de trois jours, nous renforçons la 
compétitivité de nos clients et leur permettons de répondre plus 
facilement aux exigences de leurs clients, tout en offrant au client 
final une solution mise en place beaucoup plus rapidement, explique 
Jonathan Grip, PDG d'EdmoLift.

Des flux plus efficaces permettent des livraisons plus 
rapides
L'engagement à respecter un délai de trois jours pour la série 
C a entraîné certains changements internes. Le département 
de production a travaillé activement pour créer les conditions 
nécessaires à cette évolution.

Nous avons optimisé nos flux internes afin de pouvoir livrer des 
modèles de la série C personnalisés plus simples en seulement trois 
jours ouvrables. Cela repose à la fois sur l'expérience et l'engagement 
de l'équipe et s'inscrit naturellement dans nos processus 
d'amélioration continue », explique Anna Lundström, directrice de 
production chez EdmoLift.

Une initiative forte
Avec un délai de livraison de trois jours pour les modèles de la série 
C, y compris les adaptations simples, EdmoLift franchit une nouvelle 
étape dans son ambition d'offrir des solutions de levage accessibles, 
flexibles et intelligentes, créant ainsi  
une compétitivité accrue pour toutes  
les parties.

En septembre, EdmoLift a introduit un délai de 
livraison* de trois jours ouvrables pour la série C avec 
des personnalisations simples. Cela signifie que les 
revendeurs et les clients peuvent obtenir des tables 
élévatrices et des tables élévatrices mobiles abordables 
beaucoup plus rapidement et avec une plus grande 
flexibilité qu'auparavant.

En proposant des livraisons plus rapides, EdmoLift crée 
des conditions encore plus favorables à une manutention 
rapide des matériaux, sans compromis sur la qualité.

CZ 203
Capacité 200 kg

*Les délais de livraison peuvent varier en fonction du nombre de commandes. Les volumes 
importants nécessitent une planification supérieure à trois jours.

SCANNEZ OU CLIQUEZ 
POUR EN SAVOIR PLUS 

SUR LA SÉRIE C

https://www.edmolift.fr/fr/Produits/tables-elevatrices-serie-c


#2-2025

UpDate
BULLETIN 

D’INFORMATION

Deux solutions intelligentes de Movexx    
– pour les établissements de santé et les centres de données

Le déplacement d'objets fait partie du quotidien 
dans de nombreux secteurs. En tant qu'agent 
général nordique de Movexx, nous sommes 
heureux de proposer des tracteurs électriques 
qui facilitent et sécurisent le déplacement de la 
plupart des objets sur roues. Citons par exemple 
le BedMover, développé pour les hôpitaux et 
les établissements de santé, et le Server Rack 
Puller, adapté aux centres de données. Deux 
environnements différents, mais un même besoin : 
déplacer des équipements de manière simple, sûre 
et ergonomique. 

BedMover assure un transfert sûr et en douceur 
des patients (TT0450-M-BM)
Le déplacement des lits d'hôpital, avec ou sans patients, est 
une tâche quotidienne dans les hôpitaux, les centres de santé 
et les maisons de retraite, par exemple. Il s'agit souvent d'une 
tâche physiquement exigeante qui peut s'avérer difficile 

dans les couloirs étroits et les ascenseurs. Cette opération 
nécessite généralement deux personnes, mais grâce au 
BedMover électrique, elle peut être effectuée sans effort par 
un seul opérateur.

Le nouveau modèle, lancé en mars 2025, a été développé en 
collaboration avec le personnel hospitalier afin de répondre à 
des besoins réels. Grâce à un système de fixation intelligent 
qui ne nécessite aucun outil ni effort de levage, le dispositif 
de traction se connecte facilement au lit et peut supporter 
jusqu'à 450 kg. La machine est électrique, alimentée par une 
batterie au lithium intégrée et contrôlée par un panneau de 
commande intuitif. 

TT0450-M-BM

Découvrez le BedMover en action:  
https://youtu.be/Oh2Yjdg3XFQ
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Les déplaceurs de racks de serveurs sont faciles 
à manœuvrer dans les centres de données 
(TT1500-M-SR)
Les centres de données disposent généralement d'espaces étroits 
et confinés et contiennent des équipements de grande valeur. La 
précision est ici cruciale. Il est parfois nécessaire de déplacer des 
racks de serveurs, par exemple pour des raisons de maintenance, 
d'installation ou de restructuration. Cela nécessite des 
équipements capables de gérer cette tâche, car les erreurs dans 
ce type d'environnement peuvent être coûteuses. Un tracteur 
électrique conçu pour les centres de données minimise le risque 
de dommages aux personnes et aux équipements.

Le chariot de déplacement de racks de serveurs est spécialement 
conçu pour les centres de données et les racks de serveurs 19 
pouces, mais il existe également d'autres modèles adaptés à 
différents types de racks de serveurs. Avec une capacité allant 
jusqu'à 1 500 kg, ce chariot électrique équipé d'une batterie au 
lithium intégrée et offrant une longue autonomie est adapté aux 
opérations quotidiennes dans les centres de données. 

EdmoLift – votre partenaire nordique pour la 
manutention
Depuis 2018, EdmoLift est l'agent général nordique de Movexx. 
Nous avons non seulement une connaissance approfondie 
des produits, mais aussi une bonne compréhension du 
fonctionnement des différentes industries. Quel que soit le 
secteur d'activité, une logistique plus intelligente présente de 

nombreux avantages. Nous aidons les entreprises en analysant 
leurs flux logistiques internes, en choisissant la solution la plus 
adaptée et en garantissant une mise en œuvre sûre grâce à la 
formation, au service et à l'assistance après-vente.

Vous souhaitez en savoir plus sur la manière dont les tracteurs 
Movexx peuvent améliorer l'environnement de travail de votre 
entreprise!

Martin Westin
Trade Product Manager

B2B Group, EdmoLift AB

Beaucoup de gens sont surpris par la facilité 
d'utilisation des tracteurs Movexx, leur fluidité de 
mouvement et, surtout, le peu d'effort physique 
qu'ils requièrent, 
explique Martin Westin, directeur 
commercial chez EdmoLift

"

TT1500-M-SR
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Hi Tech & Industry Scandinavia Danemark FACHPACK Allemagne

Empack EspagneEmpack Suède

Logistik och Transport Suède

Au cours de l'année, EdmoLift a participé à plusieurs salons à travers l'Europe, tant par l'intermédiaire de ses équipes que 
de ses revendeurs qui ont mis en avant nos produits sur leurs marchés locaux. Vous trouverez ci-dessous une sélection en 
images des salons auxquels nous avons participé cette année et qui nous ont permis de présenter nos solutions de levage 
intelligentes et de nouer de précieux contacts. 
 
Merci à tous les employés, revendeurs, partenaires et visiteurs qui ont contribué à une année riche en événements !

L'année des salons 2025 

Pour les salons à venir, EdmoLift ou les distributeurs, gardez un œil sur : 
https://www.edmolift.com/en/about-edmolift/exhibitions.

LogiMAT Allemagne
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Comme d'habitude, tout au long de l'année, toute une série de solutions de levage intelligentes ont été mises en 
œuvre par EdmoLift à Härnösand pour des secteurs et des clients aux besoins variés. La série de photos ci-dessous 
présente une sélection des livraisons actuelles. Les photos montrent également certaines des solutions avec EC64. 

Presque chaque jour, des solutions de différentes configurations sont envoyées à nos clients dans le monde entier, 
où l'EC64 commence également à prendre sa place. Il s'agit d'une étape naturelle dans le développement d'un 
système de commande électrique moderne et plus flexible, explique Jonathan Grip, PDG d'EdmoLift.

#smartliftingsolutions  
d'EdmoLift
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EdmoLift AB EdmoLift AB EdmoLift - Smart Lifting SolutionsEdmoLift AB

Horaires d'ouverture exceptionnels pendant les fêtes de fin d'année    
23 DÉCEMBRE : fermeture du standard téléphonique et des bureaux à 15 h 
24 DÉCEMBRE - 4 JANVIER : fermé 
5 JANVIER : ouvert
6 JANVIER : fermé 
 
Nous profitons de l'occasion pour vous souhaiter à tous un très joyeux Noël et une  
bonne année ! Merci pour cette formidable année 2025. 

Si vous avez des questions pendant cette période, veuillez contacter B2B@edmolift.se 

Joyeux Noël VOUS SOUHAITE  EdmoLift

# Partagez vos solutions de levage intelligentes
Nous vous encourageons à partager vos solutions de levage intelligentes EdmoLift. L’idée est de montrer notre 
collaboration et de vous inciter à envoyer vos images à marketing@edmolift.se ou de nous taguer dans vos canaux 
sociaux. 

Vos images présentent non seulement les produits sur le terrain, mais montrent aussi l’utilisation pratique des solutions 
de levage EdmoLift. Elles contribuent aussi à une meilleure visibilité de votre entreprise et de votre travail avec les 
produits EdmoLift. 

Envoyez-nous vos photos !

EdmoLift AB Jägaregatan 11, 871 42 Härnösand, Suède, tél. : +46 (0)611-36 87 00, courriel : b2b@edmolift.se, Internet : www.edmolift.se


