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Einige Anmerkungen des Geschäftsführers

EdmoLift setzt seine Offensive fort 
Vergangenen Herbst waren wir davon überzeugt, dass 
die Coronapandemie zum Jahreswechsel überstanden 
sein würde. Das war nicht der Fall. Aber auch wenn 
Unternehmen und Gesellschaft weiterhin stark durch 
Restriktionen und Lockdown beeinträchtigt sind, ist 
die Grundstimmung mittlerweile optimistisch. Für uns 
bei EdmoLift waren die letzten Monate von positiven 
Nachrichten geprägt. 
 
Zum einen ist die neue, digitale Arbeitsweise faktisch im Unternehmen 
etabliert. Die Formen der Kommunikation und Interaktion, die wir 
intern wie extern entwickeln mussten, sind jetzt zu einem natürlichen 
Bestandteil der Arbeit geworden, was uns täglich bestätigt wird. In einer 
Welt, in der die Grenzen derzeit nahezu abgeschottet sind, sind wir bei 
EdmoLift weiter für Geschäfte offen.
Bei den positiven Nachrichten geht es aber nicht in erster Linie darum, 
wie wir gelernt haben, mit der Pandemie umzugehen, sondern dass 
sich der Markt klar im Aufschwung befindet – trotz der Pandemie. Wir 
spüren das beim Kontakt mit Kunden und Händlern und wir sehen es an 
den Zahlen. 
Im Schatten der Coronaberichte wird in bestimmten Branchen gerade 
jetzt ordentlich investiert. Ein Beispiel ist die Fahrzeugindustrie, in 
der sich viele Hersteller auf die Umstellung der Produktion von diesel- 
und benzinbetriebenen Fahrzeugen auf Elektroautos vorbereiten und 
ihre Produktionslinien aktualisieren oder komplett neu aufbauen 
müssen. Diese Strukturveränderung wurde von vielen erwartet, 
dass aber die Hersteller nicht abwarten, sondern beginnen, auf die 
Fahrzeugproduktion von Morgen zu setzen, ist für viele Zulieferer positiv.

Wir freuen uns auch darüber, dass viele unserer Kunden die Krise 
überstanden haben und beginnen erneut zu investieren. Der Glaube 
unserer Kunden an die Zukunft und an Besserung ist natürlich 
Voraussetzung für unseren Erfolg. Schon nach dem Sommer 2020 lag 
unsere Produktion wieder bei 100 Prozent der Kapazität. Seit Ende 
Januar sind auch unsere Büros wieder zu 100 Prozent besetzt. 

EdmoLift arbeitet zudem offensiv an der Entwicklung neuer Produkte 
und Dienstleistungen. Wir haben mit den Produkten WP ONE und vier 
verschiedenen Modellen WP by EdmoLift eine neue Serie Elektrolifter 
eingeführt. Außerdem haben wir den Ansatz bei unseren Verladebühnen 
von der Standardausführung dahingehend verändert, dass wir in 

noch höherem Maß nach Bedarf und Wunsch des Kunden bauen. 
Grundsätzlich sind wir davon überzeugt, dass Flexibilität und Anpassung 
der Produkte ein großartiger Ansatz sind, was sich auch durch unsere 
letzten Markteinführungen bestätigt. 

Zwei Wolken verdunkeln jedoch den Himmel und beide hängen mit der 
Pandemie zusammen. 
Zunächst sind die Stahlpreise innerhalb weniger Monate um etwa 
30 Prozent gestiegen, eine Folge des anhaltenden Ungleichgewichts 
zwischen Angebot und Nachfrage.
Zum anderen sind viele Transporte wegen der Restriktionen und 
verschärften Grenzkontrollen immer noch langsamer und teurer als 
früher. Die Lieferketten stellen ein Problem dar.
Insgesamt bedeutet das für uns Hersteller einen kräftigen Anstieg der 
Kosten und in bestimmten Fällen Probleme, Aufgaben fristgerecht 
umzusetzen. Wir versuchen, in allen Bereichen smarter und 
kosteneffizienter zu arbeiten, aber bei einem Hubtisch, der zu 96 Prozent 
aus Stahl besteht, beeinflusst eine solch starke Preissteigerung für 
diesen Rohstoff natürlich den Preis des Endprodukts. Wir hoffen, dass 
sich der Stahlmarkt im Laufe des Jahres ausgleicht und wir zu einem 
normalen Preisniveau zurückkehren können.

Trotz allem sind die meisten Signale positiv und wir bei EdmoLift 
rechnen damit, dass sich die Erholung fortsetzt und verstärkt. Wenn 
wir jetzt unser Budget für das Geschäftsjahr 2021/2022 planen, richten 
wir uns darauf ein, beim Verkauf auf das Niveau des Jahres 2019 
zurückzukehren. Weiterhin sind viele unsichere Faktoren  
vorhanden, die Entwicklung geht jedoch in die  
richtige Richtung. 
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EdmoLift erweitert sein Hubwagen-Sortiment im Bereich 
der sogenannten Work Positioners. Die Einführung 
einer neuen Serie in Eigenproduktion traf am Markt auf 
unmittelbare Resonanz.

„Das Interesse war groß und wir haben bei den WP-Wagen einen 
deutlichen Verkaufsanstieg beobachtet“, so Geschäftsführer 
Anders Wahlqvist.

Elektrolifter gab es bereits zuvor im Sortiment des Unternehmens. 
Dabei handelt es sich um wendige, leicht manövrierbare und 
flexible Hubwagen, welche die Ergonomie bei vielen Tätigkeiten mit 
Hebe- und Transportvorgängen verbessern können. 

Jetzt wird das Produktsortiment mit WP ONE und WP by EdmoLift 
komplettiert.

WP ONE ist der preiswerte Standardhubwagen, der mit einer 
Hubkapazität von 70 Kilo und drei Werkzeugen die üblichen 
Anwendungsbereiche für WP-Wagen abdeckt: Heben, Versetzen 
und Platzieren verschiedener Gegenstände auf eine einfache und 
sichere Art.

Der Hubwagen wird zudem als flaches Paket angeliefert und der 
Kunde montiert ihn innerhalb von zehn Minuten selbst. Praktisch, 
umweltfreundlich und kosteneffizient!

Die Serie WP by EdmoLift besteht aus vier hoch entwickelten 
Hubwagen mit einer Hubkapazität von 130 bzw. 200 Kilo. 
Die Hubwagen sind gemäß höchsten Anforderungen an 
Betriebssicherheit und Leistung gefertigt, sodass es für das 
Bedienpersonal zu optimalen ergonomischen Bedingungen möglich 
ist, schwere Objekte zu heben, zu transportieren und aufzustellen. 

Neue WP-Serie 
eingeführt

u

WP by EdmoLift
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u WP by EdmoLift kann auch nach Wunsch des Kunden 
angepasst werden. Durch ein sehr umfassendes Angebot an 
Werkzeugen und Zubehör wie unterschiedliche Plattformen, 
Kanisterkippvorrichtungen, V-Blöcke und Steuereinheiten gehört 
die Serie WP by EdmoLift zu den universellsten und solidesten am 
Markt. Ob es bei der Arbeit um das Be- oder Entladen schwerer 
Maschinenteile, das Heben schwerer Kisten mit Komponenten 
oder den Transport schwerer Rollen geht – die Hubwagen der Serie 
WP by EdmoLift können einfach an den Kundenbedarf angepasst 
werden.

Frühere WP-Hubwagen von EdmoLift wurden von einem Zulieferer 
hergestellt, WP by EdmoLift wird jedoch am EdmoLift-Standort in 
Härnösand gefertigt, wo die Mehrzahl der Unternehmensprodukte 
produziert und montiert wird. 

WARUM BRINGT EDMOLIFT EINE NEUE WP-SERIE AUF DEN MARKT?

„Wir glauben fest an dieses Segment und vor allem an weitere 
Möglichkeiten, die WP-Wagen an den Kundenbedarf anzupassen. 
Und da wir im eigenen Haus fertigen, haben wir die bessere 
Kontrolle. Wir rechnen damit, Durchlaufzeiten zu verkürzen 
und konkurrenzfähigere Preise für maßgeschneiderte Hubwagen 
anbieten zu können, wenn die Produktion in Härnösand erfolgt. 
Wenn wir jetzt die gesamte Kette kontrollieren, wird für uns 
zudem der Ansporn für die Markteinführung und den Verkauf 
der WP-Hubwagen größer“, erläutert Geschäftsführer Anders 
Wahlqvist.

In den vergangenen Jahren lag der Verkauf der Elektrolifter bei 
EdmoLift stabil bei rund 400 jährlich. Anders Wahlqvist rechnet 
mit einem Anstieg dieser Zahlen. WP ONE und WP by EdmoLift 
wurden in den Produktkatalog 2021 aufgenommen und kommen für 
Partner sowie Händler im März auf den Markt. Aber die Kurve zeigt 
bereits jetzt nach oben.

„Wir haben schon im ersten Monat einen deutlichen 
Verkaufsanstieg beobachtet und das bestätigt uns darin, 
dass dieser Ansatz richtig ist. Elektrolifter sind ein wichtiger 
Geschäftsbereich mit hohem Potenzial. Eine der größten 
arbeitsbedingten Herausforderungen für Unternehmen in ganz 
Europa besteht weiter darin, dass die Mitarbeiter unter sehr 
schlechten ergonomischen Bedingungen arbeiten. Wiederholte 
Kraftaufwendungen und Bewegungen, schwere Belastung 
und anstrengende Arbeitshaltungen über längere Zeit führen 
dazu, dass Mitarbeiter einem hohen Risiko ausgesetzt sind, 
von Muskel- und Skeletterkrankungen betroffen zu sein. 
Das gilt natürlich nicht nur für Europa, sondern weltweit. 
Aber eine Hebelösung in Form eines Hubwagens schafft für 
Mitarbeiter sehr effektive, ergonomische Arbeitsumgebungen. 
Und je bewusster es Unternehmen wird, dass die Investition in 
ergonomische Hebelösungen unglaubliche Gewinne generiert, 
desto höher wird der Bedarf an Elektroliftern. 

ERFAHREN SIE MEHR ÜBER UNSERE ELEKTROLIFTER AUF UNSERER 
WEBSITE:

u www.edmolift.de

DER WP ONE WIRD ALS FLACHES 
PAKET GELIEFERT UND IN DREI 
EINFACHEN SCHRITTEN MONTIERT.

SCHRITT 1  
Beine montieren

SCHRITT 2  
Handgriff 

montieren

STEG 3  
Plattform 

befestigen  
und der WP ONE 
ist einsatzbereit

WP ONE
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Optimierte Verladebühne
EdmoLift verändert den Blick auf Verladebühnen. 
Nachdem wir hauptsächlich eine Reihe Standardmodelle 
verkauft haben, kann jede Bühne aus dem Sortiment 
jetzt mit umfangreichem unterschiedlichem Zubehör 
kombiniert werden. 

„Wir fertigen das Produkt nach Maß. So spart der Kunde Geld 
und wir können eine Verladebühne liefern, die besser an den 
Bedarf des Kunden angepasst ist“, erläutert Tomas Edmo, 
Unternehmensentwickler und Verkaufsbereichsleiter bei 
EdmoLift.

Eine Verladebühne wird an der Laderampe zum Be- und Entladen 
von Fahrzeugen eingesetzt. Sie überbrückt den Höhenunterschied 
zwischen dem Fahrzeug und der festen Laderampe. Traditionell 
musste dieser Hubtischtyp sehr robust und für den Außeneinsatz 
geeignet sein, weil die Warentransporte ausnahmslos als 
Schwertransporte erfolgten. Die Verladebühne benötigte eine 
Hubkapazität von mindestens zwei Tonnen und dabei war 
Tränenblech zur Verbesserung der Rutschfestigkeit der Standard. 

HEUTE SIEHT DIE REALITÄT ANDERS AUS.

Die Warentransporte haben sich verändert und sind umfassender 
worden. Immer mehr Waren werden mit Kleintransportern, 
Kurierdiensten und anderen kleineren Fahrzeugen angeliefert 
und die Laderampen sind teilweise überdacht. Und nicht zuletzt 
werden Waren in verschiedenen Typen von Kolli angeliefert. Wenn 
ein Kunde heute eine Verladebühne benötigt, ist ein Serienmodell 
selten die optimale Lösung. Deshalb stellt sich EdmoLift komplett 
auf die Herstellung der Verladebühnen nach Kundenwunsch ein. 

„Die Serienmodelle sind weiter erhältlich, aber mit unserem sehr 
umfassenden Angebot an Hubtischen und Zubehör sowie einem 
flexiblen Produktionsapparat gibt es nahezu unendlich viele 
Anpassungsmöglichkeiten. Wir gehen vom Bedarf des Kunden 
und dem Umfeld aus, in dem die Produkte eingesetzt werden. 
Nach diesen Vorgaben stellen wir Maßarbeit her.

Das ermöglicht unter anderem kleinere Verladebühnen. EdmoLift 
kann jetzt Bühnen mit einer Hubkapazität von 500 Kilo bis hin zu 
den traditionellen Bühnen anbieten, die 2-10 Tonnen heben. Die 
Tischgrößen variieren heute von 1300 x 800 Millimeter bis 3000 x 
2400 Millimeter mit Zwischengrößen. 

Aber auch Farbe, Material und Zubehör der Verladebühnen sind 
wählbar und es gibt viele Situationen, in denen eine Verladebühne 
durch eine einfache Kundenanpassung besser funktioniert. 
Es wird zum Beispiel üblicher, Waren in Gitterwagen oder 
anderen Rollbehältern mit kleinen Rädern zu liefern, die auf der 
Tränenblechstruktur schlecht rollen. Die Plattform kann stattdessen 
mit Strukturfarbe lackiert werden, sodass die Wagen ohne Abstriche 
an der Sicherheit besser rollen. Außerdem spart der Kunde Geld. 

Zudem sind Steuerungsalternativen, die Integration eines 
oberen Grenzschalters die Anbringung von Ladeklappen, 
Abrutschsicherungen, Geländern und Gittern und vieles mehr 
möglich. 

 „Für den Kunden hat das nur Vorteile. Für uns bei EdmoLift 
bedeutet es, dass wir jetzt noch besser ermitteln müssen, wie 
der exakte Bedarf des Kunden aussieht. Aber es war immer eine 
Stärke von EdmoLift, Hubtische zu angemessenen Kosten an 
den Kundenwunsch anzupassen. Deshalb ist es nur logisch, dass 
wir dies jetzt bei unserem Verladebühnenprogramm noch besser 
nutzen“, schließt Tomas Edmo.


