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Négra ord fran VD:n

Nar halvarsbokslutet nu gjorts klart kan vi med gladje
konstatera att Edmolift igen gjort sitt basta halvar
nagonsin. Nar jag blickar tillbaka pa det handelserika ar
vi har haft pad Edmolift kan jag stolt konstatera att vi
blivit annu starkare som foretag och battre rustade infor
framtida utmaningar! Fyra handelser fran 2018 stéar ut i
mangden:

EDMOLIFT BLIR NORDISK GENERALAGENT FOR MOVEXX

Vi startade 2018 med dunder och brak i och med att vi blev Nordisk
generalagent for Movexx, ett viktigt steg i var verksamhets fortsatta
utveckling av produktkonceptet Smart Lifting Solutions. Genom
tillskottet av Movexx modeller av elektriska dragare har vi nu
mojligheten att erbjuda kunder dnnu en dimension av ldsningar

for materialhantering. | kombination med vara andra produkter
skapar vi forutsattningarna for att kunder ska kunna implementera
helhetsldsningar fran oss, oavsett bransch eller industri (I1as mer om
detta i reportaget med Huddig pa sidan 2). Det ar tillfredstéllande att
forsaljningen av Movexx har tagit fart under hosten, och att marknaden
verkligen har fatt upp 6gonen pa fordelarna med att ha en elektrisk
dragare i kombination med andra produkter i vart sortiment.

VI LYCKADES TA 0SS IGENOM EN TUFF PERIOD AV VAXTVARK!

Sommaren brukar vanligtvis vara den lugnaste perioden pa aret,

men 2018 visade den sig vara en sa kallad “ulv i faraklader" och vi

fick uppleva den mest hektiska sommaren i Edmolifts historia! Da
majoriteten av savél svenska som internationella foretag brukar dra ned
pa tempot i produktionen i och med industrisemestern har detta tidigare
dven varit fallet hos oss pa Edmolift. Men under sommaren 2018 blev
det snabbt klart att inte ens var mest optimistiska saljprognos stdmde.
Efterfragan pa vara produkter var lika hég som vilka andra manader
som helst av aret, nagot som vi saklart ser valdigt positivt pa, men det
orsakade vissa forseningar av utleveranser till kunder. Det har ar ett
vanligt forekommande fenomen hos foretag som ar i stark tillvaxtfas
och som har konkurrenskraftiga produkter, precis som EdmolLift.

Under hosten har vara fantastiska medarbetare i produktion jobbat
outtrottligt med att fa ned orderstocken samtidigt som vi utvecklat

ett atgardsprogram for att forhindra att liknande situationer uppstar i
framtiden. Jag talar for hela EdmolLift ndr jag sdger att det har varit en
tuff och vordnadsvackande upplevelse. Det faktum att vi anda lyckats
ta oss igenom denna komplicerade process med fanan i topp ger starka
indikationer om att vi gar en ljus framtid till motes!

FORTSATT LEDARE AV INNOVATION OCH PRODUKTUTVECKLING

En av vara starkaste sidor som foretag ar att vi kontinuerligt fortsatter
utveckla nya produkter. Vart team av innovativa ingenjérer ar
branschledande nar det kommer till att hitta nya koncept anpassade
for industrier i standig forandring. Efter ett langt och hart arbete

har de nu utvecklat produkten LTT 750, en Armlyft som &r i sarklass
battre dn ndgon annan liknande produkt pa marknaden. Den nya
armlyften kommer att finnas tillganglig for bestélining under 2019, mer
information kommer att publiceras i borjan av nésta ar.

UTOKNING AV EDMOLIFT KONCERNEN

| maj presenterade vi att EdmolLift etablerat ett forsaljningsbolag
med bade lager och kontor strategiskt beldget i Aalborg, Danmark.
Anledningen var att vi sdg behovet i att kunna jobba néra och
tillsammans med vara kunder, och da gav etableringen av EdmolLift
Aps de basta forutsattningarna for att gora det. Med facit i hand
kan jag tryggt sdga att vi hade ratt, och EdmolLift i Danmark har
redan borjat bara frukt tack vare gedigna insatser av vara danska
kollegor.

| november kunde vi sedan delge det spdnnande beskedet att

vi inforskaffat en betydande aktiedgarposition i det nystartade
foretaget LiftPro Nordic AB. Det tals att upprepas att det
strategiska partnerskap vi inlett kommer att ha en viktig betydelse
for vara kunder. Vi har Idnge haft en stor efterfragan pa framforallt
godsliftar, kajlyftbord och storre modeller av lyftbord med
mojlighet till kundanpassning. Numer &r alla dessa produkter
tillgdngliga i vart eget sortiment som utdkats med 6ver 100
nyheter. For att ge vara partners och viktigaste aterforséljare
chansen att bekanta sig med de nya produkterna och fa insikt i de
mojligheter som partnerskapet innebar mottes vi i Landskrona for
att se LiftPro Nordics verksamhet (14s mer om besoket pa sida 4).
Mycket larorika och givande dagar!

ARETS ATERFORSALIARE

Slutligen vill jag ge berdm till franska Liftop som vi utsag till arets
aterforsaljare 2017-18. De har natt stora framgangar och okat sin
forsaljning markant genom att visa ett dedikerat tillvdgagangssatt
i att forse kunder med de basta lyftlésningarna for god ergonomi
och sdkra lyft!

Nu gar vi snart mot ljusare dagar och jag ser fram emot ett
fortsatt gynnsamt arbete med alla véra partners, dterforsdljare,
kunder och leverantorer under 2019. Tills dess vill jag passa pa

att onska er alla en riktigt God Jul och ett fantastiskt nytt ar! &

Al gt

Anders Wahlquist
VD EDMOLIFT AB
anders.wahlqvist@edmolift.se
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Huddigs monteringsprocess
far ett viktigt lyft

Huddig ar ett ledande foretag inom utveckling, tillverkning
och forsdljning utav gravlastare pa den svenska
marknaden. Ett av de stérsta anvindningsomradena for
deras grdvlastare dr for nybyggnation och underhallsarbete
av jarnvagar. D3 arbetet med att fornya och utveckla
produkterna ar i standigt fokus har man borjat installera
extrautrustning som tillsammans med ralsvaggor fram och
bak gor att en gravlastare kan kora pa rals.

“Den bakre vaggan bestér utav ett faste och en rorlig vagga

som innehaller ralshjul som trycks ned pé ralsen och lyfter upp
maskinen, vilket mojliggor att man kan kora pa ralsen. Likadant
ar det fram ocksd, dar ar det tva fasten och en vagga. Vi hade
monterat ett antal varianter av den har utrustningen tidigare,
men man fick montera ihop det del for del,” Sager Urban
Jonsson, Produktionstekniker pa Huddig.

Det tidigare installationsarbetet innebar daremot hoga lager-
kostnader, en tuff arbetsmiljo for montorerna och var ett
tidskrdvande moment i monteringslinan.

“Nar vi monterar ihop de har maskinerna s flyttas de runt i
en monteringslina. Linan ar ganska lang och vi beh6vde borja

montera pa materialet redan i forsta momentet. Det innebar

att vi var tvungna att ha materialet hemma vildigt tidigt innan
vi kunde leverera en fardig maskin till slutkunden. Ur ett
ekonomiskt perspektiv sé vill vi ju montera pa materialet s&
sent som mojligt eftersom vi dé inte behover ha det hemma
forran i slutstadiet av monteringsprocessen. Kan vi fordrdja
processen av att ta in stora dyra komponenter till slutet av
foradlingskedjan ar det valdigt fordelaktigt da vi slipper ha hoga
lagerkostnader.”

Det var inte bara den ekonomiska aspekten som bidrog till att
Huddig behovde en 16sning. Den stora utmaningen var att hitta
en 16sning som kunde forbattra operatorernas arbetsmiljo och
bidra till en mer effektiv monteringsprocess.

“Framforallt sé tittade vi pa arbetsmiljon. Vara montorer
hade tidigare fatt st pa kndna nir de monterade pa
extrautrustningen. Det tog dessutom valdigt 1ang tid nar man
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UpDate

» monterade de hér delarna, och vi vill ju alltid forsoka forkorta
ned tiden pé varje station.”

Dessa tre punkter utgjorde grundproblematiken, och
anledningen till att Huddig borjade leta efter en 16sning.

EDMOLIFT KUNDE ERBJUDA EN KOMPLETT LOSNING

Vi borjade titta runt pé nétet for att se vad som fanns. Vi hade
tidigare kopt lyftbord fran EdmolLift sa vi tittade dér, men vi
tittade dven pé andra leverantorer. Det jag sig var att EdmoLift
dels hade mobila lyftbord, men dven att man hade produkter
frdn Movexx. Och varfor inte kopa bade ett lyftbord och en
Movexx sd att man kan transportera lyftbordet? Sen har jag
erfarenhet av att det nistan alltid dr battre att kopa en komplett
16sning fran samma leverantor an att man koper frén tvé olika
leverantdrer.”

Efter att ha arbetat fram forutsattningarna for lyftbordet i form
av hojd, bredd och langd, samt lyftkapacitet, bottenldge och
behovet av eldrift, &terkom EdmoLift med ett offertférslag.

BESOKTE EDMOLIFT FOR TESTKORNING

Ett viktigt steg vid implementering av en ny 16sning ar att man
far prova pa vad det innebar innan nagra slutgiltiga beslut tas.
For att fa majlighet att bilda sig en ordentlig uppfattning om
produkterna blev Urban och en kollega fran Huddig inbjudna
att testa dem pa riktigt.

”Jag och en kollega som arbetar i linan blev inbjudna till
EdmolLift for att fa se hur produkterna fungerar. Det var valdigt
viktigt att kollegan var med eftersom det var han som skulle
anvanda produkterna dagligen. Han kunde ge oss input pa om
det hér var det vi behovde for att forbattra arbetet i linan. Vid
besoket hade EdmolLift tagit fram bade en Movexx T1500 och
ett mobilt lyftbord av modellen TL 2000 som var kompatibelt
med Movexx dragaren, och vi kunde darfor fa testkora den
kompletta 16sningen. Och det sg ju riktigt bra ut! Da bestamde
vi oss for att kora pa det hir konceptet.”

STOR FORBATTRING | MONTERINGSPROCESSEN

Sedan 16sningen kommit pé plats i Huddigs monteringslina har
de redan kunnat mirka av stora skillnader.

“Numera har vi en fixtur pa lyftbordet som vi monterar ett
komplett paket pa, bade for framramen och bakramen. For
paketen till bakramarna var det valdigt latt att fa till det har.
De framre paketen har vi nyss testkort och det fungerar vildigt
bra ocksa. Fordelen &r att vi nu kan vinta med att montera alla
delar tills slutet, och dd montera in kompletta paket bade bak
och fram. S& det &r ju en otrolig vinst rent arbetstidsméssigt
eftersom vi har fatt ned montagetiden pé linan. I och med det
hér har vi d&ven kunnat & ned lagerkostnaderna pa materialet
eftersom vi nu behover materialet betydligt senare i processen.
Ur ett arbetsmiljoperspektiv ar vira operatorer mycket ngjda
eftersom Movexx dragaren dr valdigt smidig att hantera.

I kombination med lyftbordet gor det dven att man kan
placera paketen med stor precision nir de ska monteras pa
gravmaskinen,” avslutar Urban Jonsson. &

[=A HUDDIG

Huddig utvecklar, tillverkar och saljer Huddig gravlastare till
el-, jarnvédgs- och entreprenadbranschen. HUDDIG gravlastare
har en unik kombination av pendlande midja och transmission
vilket gor att maskinen kan kdras i ndstan vilken terrdng

som helst. Foretaget ar beldget i Hudiksvall och har idag ca
100 medarbetare och 25 auktoriserade aterforsaljare i 13
lander. Sedan starten 1959 har Huddig tillverkat mer @n 10
000 gravlastare och har lange varit marknadsledande bland
gravlastare pa den svenska marknaden.
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Det strategiska partnerskapet

ar i full gang!

Sedan Edmolift AB meddelade i november att de
inforskaffat en betydande aktiedgarposition i det
svenska foretaget LiftPro Nordic AB har flera viktiga
steg tagits for att borja mdjliggdra synergierna

av partnerskapet. Ett sddant steg dr att EdmolLifts
produktkataloger kommer att uppdateras med over
100 nya produkter under 2019 och innehalla modeller
av storre lyftbord, kajlyftbord och godsliftar. For att
ge en inblick i de mojligheter och enorma potential
som det nya partnerskapet innebar bjod Edmolift in
sina viktigaste partners och aterforséljare till LiftPros
produktion i Landskrona.

Om LiftPro Nordic

— Att sd manga av vara partners hade mdjlighet
att besoka den nya produktionsenheten ar nagot vi ar
valdigt glada for. Vi vet sedan tidigare att det finns en
stor efterfragan pa godsliftar och storre specialanpassade
lyftbord bade pé den svenska och europeiska marknaden.
Det ar dven nagot som papekats av vara europeiska
partners under aret, och darfor ser vi positivt pa framtiden
nar vi nu kommer att kunna mota kunders behov i storre
utstrackning dn nagonsin tidigare, sdger Anders Wahlqvist,
VD pa EdmolLift AB.

Under vistelsen i Landskrona diskuterades bland
annat hur EdmoLift utvecklat ett dtgdrdsprogram

Bestkarna tittar pa ett kajly%t'bél:d av modell
TTV 4000XLB som &r en nyhet i EdmolLifts
prislista 2019.

LiftPro Nordic AB &r ett svenskt foretag upprattat under 2018 av Demanor AS och Jan Lerfaldet Holding AS. Med maélet att kunna
forse varlden med smarta svenska lyftlosningar har LiftPro Nordic med sina 15 anstillda sammanlagt 6ver 80 ars erfarenhet fran
lyftlosningsindustrin och &r specialiserade pa tillverkning av godsliftar och stora specialanpassade lyftbord.
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Storre lyft kréver storre lyftbord, och
storre lyftbord kraver storre saxar!

En annan nyhet ar
|~ godsliftar med en
“lyfthjd pa upp till
12 meter.

for att forhindra att belastningen

overstiger produktionskapaciteten under
sommarménaderna. Aven produktnyheter
som LTT 750 och produktsortimentet som
partnerskapet med LiftPro Nordic mojliggor
introducerades.

— Det ar vildigt viktigt for oss att
traffa vara partners och aterforsaljare for
att kunna diskutera den overgripande
verksamheten och vilka gemensamma mal
vi alla arbetar mot. Det dr mycket enklare
att kdnna sig delaktig och att man bidrar
i utvecklingsarbetet om man sitter och
diskuterar saker i samma rum. D3 far man

lidttare fram sina synpunkter och idéer om OPPETTIDER UNDER JUL & NYAR
21 DECEMBER - 07.30 - 15.00

srderliet £5 hhés sdvindi 27 - 28 DECEMBER - STANGT
ovarderligt for oss, och hogst nodvandigt 1 JANUARI - STANGT

hur vi kan utvecklas tillsammans, vilket ar

for att driva EdmoLift framat. Sen var det
séklart kul att samtliga deltagare gav valdigt
positiv respons pé alla de nya produkterna
som presenterades. Vi har ett spannande &r
framfor oss, och vi har en stark tro pa kraftig
tillvaxt i hela EdmoLift koncernen, avslutar

Anders Wahlqvist. & e - : <= 2
: P - i 2 \ LAS MER OM TJANSTEN PA WWW.EDMOLIFT.SE

EN GLOBAL PARTNER Mﬁ.
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Social Media & Online Content Manager

VAD HAR DU FOR ARBETSUPPGIFTER?

Mitt huvudsakliga arbetsomrade &r att ansvara for strategi
och analys av EdmolLifts online aktiviteter. Sen jag blev
anstilld i borjan av augusti har mitt arbete gatt ut pa

att utveckla kommunikationsstrategier och innehéll for

EdmoLifts kanaler pa sociala medier s som Facebook,
Instagram och LinkedIn. Dessutom har jag fatt vara med
iarbetet att ta fram véra nya webbsidor som kommer att
lanseras under forsta kvartalet av 2019.

HUR TRIVS DU PA EDMOLIFT?

Jag trivs utméarkt. EdmoLift ar ett foretag i absolut
framkant inom lyftlosning- och materialhanterings-
industrin och som ar i en kraftigt expansiv fas. Det har
varit full rulle sen dag ett, men det ar vildigt kul och
spannande att fa vara med och starta upp nagot som
kommer att vara viktigt for EdmoLift framéver.

VAD LOCKADE MED EDMOLIFT?

Jag kommer direkt fran skolbanken och 5 érs studier vid
Umea Universitets Masterprogram inom marknadsforing.
Nar jag fick mojligheten att borja pd Edmolift direkt efter
examen och i och med det vara med pé ett industriforetags

L

(a3

digitala resa var det vil lite av en drom for en farsk

marknadsforare som mig sjalv. Darfor kandes det som ett
sjalvklart val.

VAD AR DET ROLIGASTE?

Det roligaste ar ju att fA vara med och starka EdmoLifts
varumarke. Det innebar ju att man maste forsoka bilda sig
en uppfattning om vad det ar méanniskor reagerar positivt
p4, och varfor, for att sedan bygga vidare pa det.

VAD GOR DU NAR DU INTE ARBETAR?

Tittar mycket basket, lagar gdrna mat och forsoker resa sa
ofta jag far chansen! &

ALFRED JOHANSSON

ALDER: 26

FAMIL: Sambo !'
GOR:  Social Media & Online Content Manager \

-
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FRANZISKA DIEDERICH

ALDER: 29
FAMILJ: Sambo
GOR:  B2B Siljare

Franziska Diederich
B2B Saljare

DU HAR VARIT PA EDMOLIFT | KNAPPT TVA MANADER. HUR
TRIVS DU HITTILLS?

Jag trivs jattebra! Det ar ett intressant uppdrag jag har fatt
och dessutom valdigt bra kollegor.

VAD GOR DU | ROLLEN SOM B2B-SALJARE?

Det handlar ju om att ta hand om kundkontakten, och d&
ar det mest tyska marknaden jag arbetar med. I mitt arbete
borjar det oftast med att jag offererar produkter till en kund
for att sedan arbeta mot att ta fram en order dar kunden
kinner sig nojd och faktiskt bestéller produkter av oss.
Utover det sa har jag dven fatt hjélpa till med att Gversitta
material till tyska d& det finns ett stort behov for det.
Eftersom jag har en examen inom juridik kan jag bistd med
hjalp vid juridiska drenden. Men 6verlag gér min roll ut pa
att starka upp B2B-teamet med en till kundkontakt for vara
kunder runt om i varlden.

VAD HAR DU GJORT TIDIGARE?

Jag har pluggat juridik i 8 ar i Tyskland. Innan dess har jag
varit i Kalifornien som aupair i ett ar. Men mesta tiden har

gétt till att plugga och avsluta min examen i juridik. Det var
en spannande tid och en stor utmaning men det gick bra.

HUR KOMMER DET SIG ATT DU HAMNADE | HARNOSAND?

Min sambo &r frén Harnosand, men vi traffades i Tyskland
nar han jobbade dar. I somras bestimde vi tillsammans
att vi skulle flytta narmare hans familj och d4 hamnade vi i
Harnosand.

VARFOR BLEV DET EDMOLIFT?

Det fanns inte s ménga foretag i regionen som behovde
mig som tysk jurist. S& jag insag att jag kanske far hitta
pa ndgonting annat. Nar jag gick runt pa foretagsmassan
traffade jag representanter frain EdmolLift. Vi pratade och
EdmoLift verkade som ett intressant foretag. Sen skickade
jag mitt CV och personliga brev till Anders Wahlqvist. Det
ledde till en intervju dar jag fick traffa Anders men dven
Andrea Carvallo-Britze. Andrea ar ju ocksa fran Tyskland,
och eftersom jag last ett reportage med Andrea i Yippie!
kontaktade jag henne for att hora hur det gick for henne

i Sverige. Hon berattade lite mer om EdmoLift och att
hon trivs bra pa foretaget. Sen gick det ganska snabbt och
Andrea meddelade att jag kunde borja den 15:e oktober,
vilket jag gjorde. Och allt har varit jattebra sedan dess! &

EdmolLift AB Jagaregatan 11, 871 42 Hirngsand, Sverige, tel: +46 (0)611-837 80, e-post: b2b@edmolift.se, webb: www.edmolift.se



