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Négra ord fran VD:n

Konjunkturen planar ut, den tyska bilindustrin bromsar
och vi star infor ett Brexit med oklara konsekvenser.

2019 kommer att innehalla utmaningar, men pa EdmolLift
har vi trots det skal att vara optimistiska. En lang rad
malmedvetna satsningar gor att vi star battre rustade &n
nagonsin infor framtiden. Vi ser fram emot ett spdnnande
2019!

EDMOLIFT KAN SE TILLBAKA pa en lang period av kraftig tillvaxt.

Under néra tio ar har alla kurvor pekat uppat. Nu bdrjar den starka
konjunkturen mattas av och den enorma kraften pa marknaden finns
inte riktigt dar langre.

Det mérks kanske tydligast inom ett av vara viktigaste kundsegment,
bilindustrin, som motte ovéntat kraftig motvind i slutet av forra aret
- dar den nya avgascertifieringen i Europa och en svag marknad i Kina
tyngde mest. Generellt minskar personbilsforsaljningen i saval Europa
som USA och Kina. De tyska biljattarna Volkswagen och Daimler haller
dock forséljningen uppe och raknar med att bade fordonsforsaljningen
och intdkterna 2019 kommer att ligga ndgot over fjolarets.

OVERGANGEN TILL ELBILAR &r en hogst delikat balansgang for branschen
och manga tillverkare star nu infor stora och avgdrande beslut: Fortsatt
satsning pa traditionella bensin- och dieselbilar eller Gvergang till
elbilar?

Tillverkarna har investerat enorma summor i plattformar och
produktionsanlaggningar for traditionella bilar. Plattformar som i
manga fall &r relativt nya och dessutom ska finansiera kostnaderna

for omstallningen innan elbilarna blir Ionsamma. Det dr darfér manga
bilféretag gdrna pratar vitt och brett om elbilar och elektrifiering - men
egentligen helst vill férhala 6vergangen sa lange som méjligt.

Men fragan @r om bilbranschen har rad att vanta. Elbilarna borjar fa
rejalt faste pa marknaden och det dr langt ifran sakert att kunderna har
talamod att vdnta in biljattarnas elmodeller.

Om de stora biltillverkarna valjer att satsa stort pa elbilstillverkning
redan nu ar det ett beslut som har kapacitet att forlanga det
gynnsamma tillvaxtklimatet vi haft under en lang rad ar.

BREXIT AR EN ANNAN OSAKERHETSFAKTOR. Ldmnar Storbritannien EU?
Blir det en ny folkomrdstning? Ldmnar Storbritannien med nya avtal
eller blir det en hard Brexit? | skrivande stund vet vi ingenting utan
kan bara konstatera att redan det forsta Brexitbeslutet och den stora

osakerheten kring framtiden har paverkat Edmolifts forséljning negativt

pa var tredje storsta marknad.

EN GLOBAL PARTNER

TROTS ALLT DETTA &r det viktigt att framhalla att bilbranschen

inte ar i kris, att osakerheten kring Brexit inte har stangt ner
Storbritannien och att konjunkturutvecklingen inte ar negativ utan
utplanande. P4 Edmolift tavlar vi fortfarande varje vecka for att na
foregaende ars nivaer. Det ar tufft och utmanande, men vi lyckas.
Okningstakten i forhallande till fjolaret 4r 6,3 procent.

Och vi har goda skl att vara fortsatt optimistiska infor framtiden.
Den starka tillvaxten under en Iang rad ar har gett oss méjlighet
att investera i allt fran personal till innovation.

SA HAR MOTER EDMOLIFT 2019:

Branschens basta medarbetare fran utveckling och produktion
till sélj och kundtjanst.

Branschens starkaste natverk av aterforséljare och distributorer.
En helt ny webb som ger @annu mer nytta och underlattar
kontakterna mellan kund och aterférsaljare.

Samt, inte minst:
122 nya produkter i sortimentet bara sedan arsskiftet.

Edmolift dr battre rustade dn nagonsin infor framtiden och dven
pa en lite svagare marknad har vi forutsattningarna att fortsatta
vixa genom att ta marknadsandelar. &

Al it

Anders Wahlquist
VD EDMOLIFT AB

anders.wahlqvist@edmolift.se
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Frdan vinster:
Vincent Demper,
Tony Hagége,
Anders Wahlqvist

Edmolift oppnar ett saljkontor i1 Frankrike!

Edmolifts tydliga inriktning pa att vdxa internationellt
har under de senaste aren lett till att dotterbolag
Oppnats i bade Nederlanderna och i Danmark. Sedan
2008 har aterforséljaren EdmolLift Solutions med sitt
sate i Liége, Belgien bearbetat bade den belgiska och
franska marknaden. For att 6ka den regionala och
lokala narvaron 6ppnar nu EdmoLift BENELUX B.V. ett
saljkontor i Noisseville, Frankrike!

VAD AR ANLEDNINGEN TILL ATT EDMOLIFT OPPNAR UPP ETT NYTT KONTOR |
FRANKRIKE?

— I var industri ar det viktigt att vara nara kunderna pa

bade en regional och nationell nivé for att ha méojligheten

att aka ut och méta dem i person. Vi har sett att det har
tillvagagangssattet med att ha "more feet on the street”
verkligen har borjat bara frukt i Nederlanderna och i
Danmark, dar foretag av diverse storlekar har blivit vardefulla
och dterkommande klienter till oss. Nar mojligheten att
expandera till Frankrike via EdmoLift BENELUX B.V.

blev aktuell forstod vi att det hir var en unik chans som

vi inte kunde passa pa. Med Tony Hagege vid rodret for

det nya kontoret i Noisseville kommer vi att ha en vildigt
kompetent siljchef som banar vigen for oss in pa den franska
marknaden, sdger Anders Wahlqvist, vd for EdmoLift.

VARFOR VALDE NI ATT TA IN TONY HAGEGE?

— Forsta gdngen jag traffade Tony var for ungefar atta
ar sedan. Darfor visste jag sedan tidigare att han hade
omfattande erfarenhet fran lyftbordsindustrin, en lang

bakgrund av att ha arbetat med forséljning och som
konsult, samt djup teknisk kunskap och en vinnande
mentalitet. Med andra ord ar Tony ett fantastiskt tillskott
till vilken organisation som helst, sdger Vincent Demper,
forsaljningschef pA EdmoLift BENELUX B.V. och fortsétter.

Under forra aret sprang jag in i Tony igen, och kanske var
det 6det som forde oss samman. Vi hade haft ambitionen

att starta upp ett séljkontor i Frankrike eftersom det ar en
marknad med enorm outnyttjad potential, men vi var inte
sdkra pa nar tiden var ritt for en etablering. Nir jag stotte pa
Tony berattade jag for honom om vara planer for Frankrike
och frigade honom om han trodde att han var rétt person
for jobbet. Jag var glad 6ver hans positiva reaktion och att
han ville ta pa sig uppdraget att etablera EdmoLift som ett
inflytelserikt foretag pa den franska marknaden!

VAD AR MALET FOR EDMOLIFT | FRANKRIKE?

— Till att borja med sa &r det mest grundlaggande, att vi
skapar en solid grund for det nya EdmoLift kontoret i
Frankrike. Vi har ett ambitiost mal av att bli marknadsledare
inom en 5-arsperiod. Det ar en lang vig dit och mycket hért
jobb maéste bli utfort men jag ar dvertygad om att Tony,

med all sin kompetens och djupa forstaelse for den franska
marknaden och tillsammans med véra utmarkta produkter,
kommer att kunna utfora det har, avslutar Vincent Demper.

BESOK DEN NYA FRANSKA WEBBSIDAN PA WWW.EDMOLIFT.FR

Edmolift AB Jagaregatan 11, 871 42 Harn6sand, Sverige, tel: +46 (0)611-837 80, e-post: b2b@edmolift.se, webb: www.edmolift.se
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Forsaljningschef Frankrike

VAD GJORE DU INNAN DU BORJADE PA EDMOLIFT?

— Innan jag borjade pa EdmolLift hade jag arbetat inom
lyftlosningsindustrin sedan 2011 och var d& ansvarig for den
Franska marknaden hos ett annat féretag i branschen. Jag
arbetade med forsaljning och konsultering och hjilpte franska
kunder att hitta den mest passande lyftlosningen for deras
behov. Eftersom jag har arbetat med mekanisk design, olika
typer av CAD-mjukvaror, och interna logistiksystem hela min
karriar har jag mycket kunskap och erfarenhet av att 16sa
diverse tekniska problem for kunder nirhelst de kan tankas
dyka upp.

VARFOR VALDE DU ATT BORJA PA EDMOLIFT?

— EdmolLift har en 1ang historia av att utveckla och producera
lyftlosningar av hog kvalitet och robust design. Overlag

ar EdmolLift valrepresenterade runtom i Europa, men
varumarket ar inte sa etablerat i Frankrike. Darfor tyckte jag
att det verkade vara en fantastisk ny utmaning, for mig, att
forbattra EdmoLifts position hér och att pa allvar borja tévla
med de andra lyftbordstillverkarna i Frankrike.

VAD AR DINA FORVANTNINGAR FOR DEN NARMSTA FRAMTIDEN?

— Inom en 3-drsperiod har vi siktet instéllt pa att ha etablerat
EdmoLift som en av de 3 starkaste och mest relevanta
lyftbordstillverkarna i Frankrike. Inom 5 &r dr malet saklart
att ha blivit Frankrikes mest dominanta och omfattande
leverantor av saxlyftbord, pallhanteringsprodukter och
hjalpmedel for materialhantering. &

LogiMAT 2019

LogiMAT i Stuttgart ar en av de viktigaste internationella
massorna for EdmoLift och i ar presenterade foretaget
bland annat de nya produkterna LTT 750 och TSLN 1503 for
massbesokarna.

Signalerna i media har varit negativa den senaste tiden, men
den stora logistik- och materialhanteringsmassan som i ar holls
i slutet av februari gav positiva signaler.

— Vi ség fram emot massdagarna lite extra i ar eftersom
LogiMAT ar en valdigt bra konjunkturbarometer, siger
EdmolLifts vd Anders Wahlqvist. Min bild har varit att
medierna ar mer negativa an foretagarna nar det galler
tillvixten, och den bilden bekraftades i Stuttgart.

Antalet méssbesokare fortsatter att 6ka och landade i ar pa
nirmare 62 000 — 11,5 procent fler &n 2018. Aven antalet
utstéllare och antalet 1dnder som var representerade vid
LogiMAT okade.
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SCISSOR LIFT TABLES AND GOODS LIFTS

@ Lift Tables - Single Scissar
Lift Tables - Horizontal Dauble
E Scissors

Lift Tables - Vertical Double &
Triple Selssors
@ Lift Tables - Low Profile

Edmolifts nya webbsida ar lanserad

Edmolift har lanserat sin nya webbsida och besdkare

pa edmolift.se och edmolift.com hittar nu sajter som pa

manga satt ar bekanta, men som har genomgatt en rejal
ansiktslyftning och ocksa fatt battre majligheter for att

administreras pa olika sprak.

Under varen och forsommaren kommer foretagets dvriga
sajter att lanseras - pa totalt nio olika sprak - i den nya
formen.

Den nya webbsidan dr responsiv och fungerar oavsett om sidan
visas pa en dator, surfplatta eller smart telefon. Den ar pa flera
satt enklare och mer tillgdnglig, men mycket ar ocksa bekant —
och det ar ett medvetet val.

— Det finns ett varde i att bes6karna kianner igen sig nar de
kommer till EdmoLifts sida och vi har ocksa haft en struktur
pé sidan som fungerat bra s den ville vi i stora delar behalla,
sdger EdmoLifts marketing communications manager

Hans Skoog. En kund som besokt var sida tidigare kommer
definitivt att kdnna igen sig, men far nu en sajt som &r
fraschare och trevligare &n tidigare.

EdmoLifts webbsida vander sig bade till kunder och
aterforsaljare och ambitionen &r att innehallet ska vara rikt och

brett med allt frén produktfilmer, intervjuer och case studies till
nyheter om foretaget och produkterna.

En central roll i arbetet med den nya webbsidan har foretagets
social media & online content manager Alfred Johansson.

— Jag ska producera text, bild och film till alla
EdmolLifts sajter, och kommer ocksé att vara ett stod for
administratorerna som skoter sajterna pa tyska, franska,
nederlandska och sa vidare, sager Alfred Johansson.

Flera av satellitsajterna administreras av aterforsaljarna i
respektive land. Detta ar ytterligare en del i strategin i att gora
marknaderna mer lokala och lotsa kunderna direkt till nirmaste
aterforsiljare. Med den nya webbsidan 6ppnas nya mojligheter.

— Produktdelen och den 6vergripande strukturen kommer att
vara den samma oavsett vilken EdmoLift-sajt man besoker,
men nu finns det stora mojligheter for aterforsiljaren att
sjalv styra 6ver vad man vill presentera och lagga mer fokus
p4, sdger Alfred Johansson. Vad som ar stort och viktigt pa
respektive marknad vet aterforséljaren bast och kan da ocksé
lata detta synas extra tydligt pa sin webbsida. &




&\ ; ® www.edmolift.se

NYHETSBREV

#1-2019

UpDate

Stort projekt har gett battre manualer

Edmolift har gjort en rejal uppdatering av sina
produktmanualer. Arbetet har pagatt under tva ar och ska
garantera att kunderna alltid far korrekt och uppdaterad
information, men ocksa ratt mangd information.

Tidigare skickade EdmolLift alltid med en omfattande manual
till varje produkt. Den innehdll visserligen allt som kunden
kunde behdva veta, men det var inte en optimal 16sning.

— En stor del av var forséljning sker via aterforsaljare och
slutkunderna finns i manga olika sprakomréden vilket har
gjort att vi, tidigare, har behovt trycka upp och lagerhélla
manualer pa 20 sprék, siger Tobias Svensson, projektledare
pé EdmolLift.

Att hélla ratt mangd manualer i respektive sprakutférande i
lager har varit en stor utmaning for EdmoLift, men framforallt
har den tjocka heltickande manualen ofta varit mer 4n kunden
behovt och efterfragat.

Niar EdmolLift bestamde sig for att se ver sina manualer beslot
man darfor att dela upp informationen i en fysisk quick guide
och en digital produktmanual.

— Vara produkter ar sa enkla att driftsitta att de instruktioner
som behdvs gér att sammanfatta i bilder, sdger Tobias
Svensson. For de flesta av vara kunder ar det bara den
informationen man vill ha.

Den som idag koper en produkt fran EdmoLift fir darfor en
tryckt, sprdkoberoende quick guide bestaende av pictogram som
innehaéller allt som kravs for att ta produkten i drift.

Den mer detaljerade informationen ar samlad i atta
produktmanualer, en for varje produktgrupp.
Produktmanualerna ir tillgingliga pa 22 sprak och finns att
ladda ner pa EdmoLifts webbsida. Manualer for dldre modeller

kommer dven att goras tillgdangliga digitalt inom kort.

Att alla manualer nu ar digitala innebar bland annat att det

ar enkelt att gora versionsuppdateringar. Dessutom ar det
naturligtvis en miljovinst att det inte trycks manualer for varje
lyftbord som siljs.

— Men givetvis ir det kundens behov och 6nskemaél som styr,
séger Tobias Svensson. Vill kunden ha hela produktmanualen
pa papper si ordnar vi givetvis det. &

Quick guides och de nya manualerna finns tillgangliga for nedladdning pa https://installation.edmolift.com
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Det har hant en hel del pad EdmoLift sedan Stefan Berglund gjorde sin forsta arbetsdag
i april 1988. Mycket svetsades redan da med robot men dven en del manuellt och
produktionen handlade om att tillverka stora serier och bygga upp lager.

I borjan av 1990-talet borjade automatiseringen av fler moment och med tiden har
ocksé produktionen blivit allt mer kundorderstyrd och produkter som anpassas direkt
for kunden ar en allt viktigare del av verksamheten.

Stefan Berglund har arbetat med det mesta p& produktionssidan och har sett
utvecklingen pa nara hall. Idag har han en tjanst i EdmoLifts specialverkstad dar en av 10 personer
stor och viktig del av uppdraget ar att tillverka prototyper av nya modeller och tillverka
fixturer som gor att produktionen av de nya modellerna fungerar. Av alla nya modeller
som EdmoLift slapper pd marknaden har Stefan byggt det allra férsta exemplaret —
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som verkstadsarbetare pa det lilla
familjeforetaget EdmolLift. 31 ar senare ar han fortfarande kvar, men bade
Edmolift och hans egen roll har vaxt ordentligt.

prototypen — till de flesta.

Specialverkstaden ligger vagg i vigg med konstruktionsavdelningen vilket gor att vagen
fran ritbord till prototypbygge ar extremt kort — béde bildligt och bokstavligt talat.

I jobbet ingar ocksa att testa nya modeller och gora sarskilt komplicerade

specialanpassningar.

‘Med sina 31 ar som

anstalld-ar Stefan en
ift

1990 - hir ses Stefan
" arbeta med en fixtur

vid Edmolifts forsta

svetsrobot.

1995-96 bestod Edmolifts produktionsorganisation

il

Idag .arbetar over 60 personer i EdmolLifts
produktion, bilden &r tagen 2018
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VAD AR DET BASTA MED DET HAR JOBBET?

— Fixturtillverkningen tycker jag nog. Fixturen dr som en ram
dir alla delar till produkten ska laggas ned och spannas fast s
att de kan svetsas ihop av roboten och nir den ska tas fram sa
gor jag det mesta sjalv — provar, ritar, bygger. Det dr mycket
problemlosning och det ar det som gor det sé intressant.

VAD AR DEN STORSTA FORANDRINGEN SOM HAR SKETT PA EDMOLIFT
UNDER DINA AR PA FORETAGET?

— Det dr ju jattemycket som har héant. En stor fordndring

ar naturligtvis att vi har blivit manga fler anstillda. Nar jag
borjade var vi farre an tio i produktionen, idag ar vi 6ver 80 i 5 -
hela foretaget. Sedan har det kommit s manga nya maskiner, “ STEFAN BERGLUND
produktionen har forandrats och vi har byggt ut — det har —

varit valdigt roligt att vara med om den har utvecklingen. : ALDER: 54

" FAMIU: Fru, tre vuxna barn

GOR:  Tekniker, utbildad verktygsmakare

Vildigt mycket har fordndrats pa 31 ar, men det finns ocksa
saker som ar sig lika pA EdmolLift.

—Vi har alltid haft en valdigt bra gemenskap och
sammanhallning trots att vi har blivit si méanga fler. Det ar
viktigt. Det gor att jag fortfarande tycker att det ar roligt att ga
till jobbet varje dag.




