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Schönen Sommer!

Anfang dieses Monats kam EdmoLift AB 
zusammen, um unsere Ziele und Vorhaben für 
die kommenden Jahre zu besprechen.  
Was mich am meisten inspiriert hat, waren 
nicht nur die Pläne, die wir aufgestellt haben, 
sondern auch die Energie, das Engagement und 
das gemeinsame Ziel, das in unseren Gesprächen 
zum Ausdruck kam. Im gesamten Unternehmen 
lag der Fokus ganz klar darauf, wie wir weiterhin 
noch mehr Mehrwert für unsere Kunden, Partner 
und Händler schaffen können.

Wie Sie in diesem Newsletter sehen werden, wird dieser 
Ehrgeiz bereits in die Tat umgesetzt.

Ein Beispiel dafür ist die Markteinführung unseres 
neuen Hubtisches TBT 1500, der als Antwort auf 
Kundenbedürfnisse entwickelt wurde und darauf 
ausgelegt ist, echte Herausforderungen in beengten 
Umgebungen zu bewältigen. So beginnt Innovation in 
der Regel: indem wir den Menschen zuhören, die unsere 
Produkte täglich nutzen.

Außerdem können Sie hier mehr über unsere Teilnahme an 
Messen in ganz Europa erfahren. Diese Veranstaltungen 
bieten uns wertvolle Gelegenheiten, Kunden und Partner 
persönlich zu treffen, Erfahrungen auszutauschen und 
Ihre Anregungen zu hören – all das hilft uns dabei, die 
Hebelösungen von morgen zu entwickeln.

Ein weiteres wichtiges Thema ist die Zusammenarbeit. 
Ganz gleich, ob wir hochgradig maßgeschneiderte 
Hebelösungen für anspruchsvolle Industrieprojekte liefern 
oder in neue digitale Dienste investieren, die unseren 
Kunden die Verwaltung und Wartung ihrer Anlagen 
erleichtern – Erfolg basiert auf enger Zusammenarbeit, 
technischem Fachwissen und einer langfristigen 
Perspektive.

Was all diese Projekte verbindet, ist unser Engagement, 
Kunden dabei zu unterstützen, die Sicherheit, Effizienz 
und Produktivität in ihren Betrieben zu verbessern. 
Gleichzeitig spiegeln sie die Werte wider, die uns bei 
EdmoLift jeden Tag leiten: Freude, Engagement und 
Respekt.

Auf unserem weiteren Weg konzentrieren wir uns 
weiterhin auf Innovation, starke Partnerschaften und 
nachhaltiges Wachstum: für uns alle.

Vielen Dank für Ihr anhaltendes Vertrauen und Ihre 
Partnerschaft.

 

Einige Worte des Geschäftsführers 
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EdmoLift investiert  
in die digitalen Kundenlösungen  
der Zukunft

EdmoLift hat eine umfassende Aktualisierung 
seines Monitor-ERP-Betriebssystems 
abgeschlossen – ein wichtiger Schritt im Rahmen 
des kontinuierlichen Engagements  
des Unternehmens für digitale Entwicklung  
und verbesserten Kundenservice.

	 Das Ziel war schon immer, bessere Voraussetzungen für 	
	 die Zukunft zu schaffen und unseren Kunden einen noch 	
	 größeren Mehrwert durch unsere Dienstleistungen und  
	 Produkte zu bieten, sagt Andreas Fälldin, 		   
	 stellvertretender Geschäftsführer bei EdmoLift.

Die Aktualisierung auf die neueste Version von Monitor 
ERP bringt erhebliche technische Verbesserungen mit 
sich und schafft eine stabile Grundlage für die zukünftige 
Entwicklung. Gleichzeitig bot das Projekt die Gelegenheit, 
interne Prozesse zu überprüfen und neue Wege zu finden, 
um intelligenter und effizienter zu arbeiten.

Ein zentrales Ziel ist es, den Zugang zu relevanten 
Informationen zu vereinfachen und den Kunden 
einen besseren Überblick zu verschaffen. Dank neuer 
Integrationsmöglichkeiten und moderner API-Lösungen 
werden zukünftige Dienste eine reibungslosere 
Nachverfolgung und Verwaltung von Hebelösungen über 
deren gesamten Lebenszyklus hinweg ermöglichen.

	 Wir sehen große Chancen vor uns. Unter anderem 		
	 werden die neuen Lösungen es einfacher machen,  
	 sich einen Überblick über die eigenen Hubtische  
	 zu verschaffen, Wartungsarbeiten zu planen  
	 und Ersatzteile zu bestellen, sagt Andreas.

Die Veränderungsinitiative wurde mit großem 
Engagement von Mitarbeitern aus verschiedenen 
Bereichen des Unternehmens durchgeführt. Die enge 
Zusammenarbeit zwischen verschiedenen Funktionen 
war ein entscheidender Erfolgsfaktor und hat günstige 
Voraussetzungen für die weitere Entwicklung geschaffen.

	 Ich bin besonders stolz auf das Engagement,  
	 das das Projektteam während dieser gesamten Reise  
	 gezeigt hat. Gemeinsam haben wir eine Plattform  
	 geschaffen, die uns völlig neue Möglichkeiten zur  
	 Weiterentwicklung unserer Produkte und  
	 Dienstleistungen bietet, wodurch wir in Zukunft noch  
	 mehr Kundennutzen schaffen können“, sagt Andreas.

Obwohl bereits mehrere Verbesserungen umgesetzt 
wurden, ist dies erst der Anfang. Die neue Plattform 
bietet EdmoLift bessere Möglichkeiten, digitale 
Dienste weiterzuentwickeln, die den Alltag der Kunden 
vereinfachen und im Laufe der Zeit noch mehr Wert 
schaffen.

 

Andreas Fälldin  
Deputy CEO, EdmoLift AB
andreas.falldin@edmolift.se
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Wie EdmoLift maßgeschneiderte Hubtische  
für anspruchsvolle Industrieprojekte entwickelt

Standard-Hebevorrichtungen werden den 
Anforderungen von Industrieunternehmen 
oft nicht gerecht. In Branchen wie Energie, 
Fertigung und Materialtransport benötigen 
Unternehmen häufig maßgeschneiderte 
Hubtische, die auf spezifische Arbeitsabläufe, 
Umgebungen und Sicherheitsstandards 
zugeschnitten sind.

Bei EdmoLift beginnt jedes Projekt mit einer engen 
Kommunikation mit dem Kunden.

	 Eine Kundenanfrage kann von einem vollständig 		
	 spezifizierten Projekt bis hin zu einer bloßen ersten Idee 	
	 reichen. Unsere Aufgabe ist es, die Herausforderungen 	  
	 des Kunden zu verstehen und die bestmögliche  
	 Hebelösung zu entwickeln, sagt Søren Vennegaard,  
	 Projektmanager bei EdmoLift Dänemark.

Für anspruchsvolle Projekte sind Standard-Hubtische 
selten ausreichend. EdmoLift arbeitet eng mit den Kunden 
zusammen, um Lösungen zu entwickeln, die auf ihre 
spezifischen Anforderungen zugeschnitten sind.

Vor kurzem hat EdmoLift ein großes Projekt im 
Energiesektor abgeschlossen, für das 12 hochgradig 
maßgeschneiderte Hubtische benötigt wurden. Das Team 
stand in ständigem Austausch mit dem Kunden, um alle 
technischen und betrieblichen Anforderungen vollständig 
zu verstehen. 

	 Diese enge Zusammenarbeit ermöglichte es uns,  
	 schon früh im Prozess die richtige Lösung zu finden, 	 	
	 erklärt Søren.

Ein wesentlicher Vorteil der vollständigen 
Fertigung im eigenen Haus

Prozesse wie Laserschneiden, Biegen, Lackieren, 
Montage sowie die Installation der Hydraulik und 
Elektrik werden alle in den Werken von EdmoLift in 
Schweden durchgeführt. Dieser Ansatz gewährleistet 
Flexibilität und ermöglicht eine optimale Anpassung, 
ohne dass Qualität oder Sicherheit beeinträchtigt 
werden. Jede Produktionsphase wird durch strenge 
Qualitätskontrollmaßnahmen unterstützt, darunter 
regelmäßige Inspektionen und Tests, um sicherzustellen, 
dass jeder Hubtisch sowohl die internen Standards als 
auch die Branchenvorschriften erfüllt. Diese konsequente 
Überwachung bietet den Kunden zusätzliche Sicherheit 
hinsichtlich der Zuverlässigkeit und Sicherheit des 
Endprodukts.

Wenn alle Prozesse intern verwaltet werden, können wir 
jedes Detail an die Bedürfnisse des Kunden anpassen,  
da wir die volle Kontrolle behalten, sagt Søren.

Auch Erfahrung ist entscheidend. Seit seiner Gründung 
hat EdmoLift weltweit über 160.000 Hubtische 
ausgeliefert, von denen viele für anspruchsvolle 
industrielle Anwendungen maßgeschneidert sind.
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	 Diese Erfahrung ist äußerst wertvoll“, sagt Søren. 		
	 Unsere Ingenieure und unser Konstruktionsteam nutzen  
	 das Wissen aus Tausenden von früheren Projekten,  
	 um sichere, zuverlässige und effiziente  
	 Hebevorrichtungen zu entwickeln.

Sicherheit und Konformität stehen bei jedem 
Projekt im Mittelpunkt

EdmoLift hält sich an internationale Normen und 
Vorschriften für Hebevorrichtungen. Der F&E-Leiter des 
Unternehmens ist Mitglied der Arbeitsgruppe, die die 
Norm EN 1570-1 entwickelt und aktualisiert, welche 
Sicherheitsanforderungen für Hubtische festlegt.

	 Dadurch wird sichergestellt, dass unsere Hubtische 		
	 den neuesten Sicherheitsrichtlinien und internationalen 	
	 Normen entsprechen, sagt Søren.

Langfristige Kundenbeziehungen stehen ebenfalls im 
Mittelpunkt des Ansatzes von EdmoLift. Das Unternehmen 
betrachtet wiederkehrende Kunden als Beweis dafür, dass 
enge Zusammenarbeit und technisches Fachwissen einen 
dauerhaften Mehrwert schaffen. Um Kunden langfristig 
weiter zu unterstützen, bietet EdmoLift umfassende  
After-Sales-Services an, darunter fortlaufenden 

technischen Support und Ersatzteile. Diese Services 
tragen dazu bei, dass jeder Hubtisch weiterhin sicher und 
effizient funktioniert, und unterstreichen das Bekenntnis 
zu Zuverlässigkeit und Partnerschaft über die Erstlieferung 
hinaus.

	 Durch den Aufbau von Vertrauen werden wir oft schon 		
	 frühzeitig in die Projekte und die Produktentwicklung 	  
	 unserer Kunden einbezogen“, sagt Søren.  
	 Das ermöglicht es uns, gemeinsam bessere 			 
	 Hebelösungen für unsere Kunden zu entwickeln  
	 und die Effizienz und Sicherheit zu verbessern.

Durch technisches Know-how, eigene Fertigung und 
enge Zusammenarbeit mit den Kunden hilft EdmoLift 
Unternehmen dabei, sicherere und effizientere 
Hebelösungen für anspruchsvolle industrielle 
Umgebungen zu entwickeln.

Søren Bæk Vennegaard 
Technical Sales Engineer,

Project Manager, EdmoLift

soren.baek.vennegaard@edmolift.dk

Aktualisierter  
Produktkatalog  
2026

Unser Produktkatalog liefert jede Menge nützlicher Informationen.
Hier sind unter anderem sämtliche Produkte, Artikel und Interviews sowie
Case Studies zusammengestellt.

Der Katalog kann im Internet heruntergeladen werden:

EdmoLift AB Jägaregatan 11, 871 42 Härnösand, Schweden, Tel.: +46 (0)611-36 87 00, E-Mail: b2b@edmolift.se, Internet: www.edmolift.se

www.edmolift.de/de/support/downloads
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EdmoLift erweitert seine TBT-Familie nun um 
einen neuen Dreifachscheren-Hubtisch,  
den TBT 1500. Das neue Modell wurde entwickelt, 
um dem wachsenden Bedarf an kompakten 
Hublösungen mit hohen Hubhöhen gerecht 
zu werden, insbesondere in Umgebungen mit 
begrenztem Einbauraum.

	 Er verfügt über drei übereinander angeordnete 		  
	 Scherenhubwerke, um eine höhere Hubhöhe zu 		
	 erreichen. Mit diesem Hubtisch können Sie drei Meter 	  
	 hoch heben, was ihn ideal für den Transport zwischen 	  
	 zwei Etagen macht, sagt Tomas Edmo,	   
	 BusinessDeveloper bei EdmoLift. 

Neuer Hubtisch mit drei Metern Hubhöhe

Die Entwicklung wurde durch die gestiegene 
Marktnachfrage vorangetrieben, vor allem durch EdmoLift 
UK und dessen Kunden in Großbritannien. Der TBT 1500 
ergänzt zudem das bestehende Sortiment von EdmoLift 
um ein neues Format, das für den standardisierten 
Palettenumschlag angepasst ist. Der TBT 1500 wird am 
EdmoLift-Standort in Härnösand, Schweden, hergestellt.

	 Uns fehlte ein Modell in diesem Plattform-Format –  
	 1.550 Millimeter lang und 1.000 Millimeter breit,  
	 mit einer geschlossenen Höhe von 580 mm als Standard,  
	 erklärt Hans Vikström, Design Manager bei EdmoLift.

Der neue Hubtisch ist beispielsweise für den Umgang mit 
EU-Paletten und Palettenhubwagen ausgelegt und bietet 
gleichzeitig eine hohe Hubhöhe von bis zu drei Metern. 

Kompakte Lösung für Umgebungen mit begrenztem 
Platzangebot

Einer der größten Vorteile des TBT 1500 ist sein kompaktes 
Design. Viele Installationen finden unter Bedingungen 
statt, bei denen es schwierig ist, herkömmliche Aufzugs- 
oder Hebelösungen unterzubringen.

	 Viele Kunden, darunter auch solche in Großbritannien, 		
	 sehen sich mit Platzbeschränkungen hinsichtlich des 	  
	 Aufstellungsortes konfrontiert. Dies kann an Wänden 		
	 oder Geräten liegen, die den Zugang erschweren,  
	 sagt Hans.

Neuer Dreifachscheren-Hubtisch ermöglicht  
das Heben zwischen Etagen auf engstem Raum

PROTOTYP

TBT 1500

NEUES PRODUKT !
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Tomas Edmo
Sales Area Manager, EdmoLift AB

tomas.edmo@edmolift.se

Hans Vikström 

Head of Design, EdmoLift AB
hans.vikstrom@edmolift.se

In älteren Gebäuden mit begrenztem Platzangebot 
kann der TBT 1500 als Grundlage für barrierefreie 
Aufzugslösungen dienen.

Dank des neuen Modells ist es nun möglich, Aufzüge in 
begrenzten Räumen zu installieren, die von einer Etage  
zur anderen führen, sagt Hans.

Der Vertriebspartner von EdmoLift UK, Lyfthaus, 
entwickelt die Produkte von EdmoLift zu fortschrittlichen, 
maßgeschneiderten Aufzugsanlagen weiter. Beispiele 
hierfür sind die St. Paul’s Cathedral und das Peninsula 
London Hotel.

	 Dies verdeutlicht die Möglichkeiten und das breite 	  
	 Anwendungsspektrum unserer Hebelösungen.  
	 EdmoLift UK hat Hebelösungen mit den 			   
	 unterschiedlichsten Elementen installiert, von Holz- bis 	
	 hin zu Glasgeländern und -details – der Fantasie sind 		
	 keine Grenzen gesetzt, sagt Tomas.

Anwendungen in Industrie und Immobilien

Der TBT 1500 ist für verschiedene Anwendungen 
konzipiert, bei denen Güter oder Produkte zwischen 
verschiedenen Etagen transportiert werden müssen.

	 Er eignet sich auch perfekt als Warenaufzug zwischen 		
	 zwei Etagen, wo der Platz begrenzt ist, sagt Hans.

Zubehör und Sicherheitslösungen für Hubtische
 
Um eine sichere und effiziente Installation zu 
gewährleisten, stehen je nach Umgebung und Anwendung 
verschiedene Zubehörteile und Konfigurationsoptionen 
zur Verfügung.

	 Wenn der Hubtisch in einem Schacht mit vier Wänden 	  
	 installiert werden soll, empfehlen wir Hubösen, 		
	 damit Sie ihn leicht in den Schacht absenken können. 	  
	 Mechanische Stützen sind eine gute Ergänzung, 		
	 wenn Sie den Hubtisch in der unteren Position beladen; 	 
	 außerdem empfehlen wir ein externes Netzteil,  
	 sagt Tomas.

Zu den weiteren gängigen Zubehörteilen gehören 
Shutzgeländer, Tore, verriegelbare Türen und Faltenbälge, 
die die Konstruktion abdecken. Für Installationen in 
kalten Umgebungen kann der Hubtisch zudem mit Öl 
ausgestattet werden, das für Temperaturen unter dem 
Gefrierpunkt geeignet ist.

Beratung zur richtigen Hebelösung

EdmoLift empfiehlt Kunden, sich frühzeitig im Projekt von 
den Experten des Unternehmens beraten zu lassen,  
um sicherzustellen, dass die richtige Lösung ausgewählt 
wird.

	 Das ist nichts, was man einfach kauft und aufstellt;  
	 es erfordert jemanden, der sich vor der Installation 		
	 auskennt. Wir bieten Beratung und Unterstützung zu 	  
	 unseren Hebelösungen an, damit Kunden die beste 		
	 Lösung für ihre Anforderungen erhalten,  
	 sagt Tomas.
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# Teilen Sie Ihre intelligenten Hublösungen mit uns

Mikael Fernlund 
Vertriebsleiter Nordische Länder, 

EdmoLift AB
mikael.fernlund@edmolift.se

In unserem Messekalender finden Sie die vollständige 
Liste mit Terminen, Orten und weiteren Details.  
Lesen Sie mehr und planen Sie Ihren Besuch:  
 https://www.edmolift.de/de/uber-uns/messen 

EdmoLift trifft die Branche auf den diesjährigen Messen
Auch im Jahr 2026 ist EdmoLift weiterhin aktiv 
auf Messen und Branchenveranstaltungen in ganz 
Europa vertreten. Über unsere eigenen Unternehmen 
und unser Händlernetzwerk treffen wir uns mit 
Kunden, Partnern und Branchenkollegen, um über 
die Hebelösungen der Zukunft zu sprechen und zu 
erörtern, wie Ergonomie, Sicherheit und Effizienz im 
Arbeitsalltag verbessert werden können.

Zuletzt nahm EdmoLift an der Elmia Verktygsmaskiner 
in Jönköping teil, einem der wichtigsten Treffpunkte der 
schwedischen Fertigungsindustrie. Die Messe zog viele Besucher 
an, und das Interesse an unseren Hebelösungen war groß. Wir 
führten zahlreiche fruchtbare Gespräche darüber, wie intelligente 
und ergonomische Hebehilfen zu besseren Arbeitsumgebungen 
und effizienteren Produktionsabläufen beitragen können.

Für den Rest des Jahres geht die Messesaison mit mehreren 
bevorstehenden Veranstaltungen weiter, bei denen EdmoLift, 
unsere Tochtergesellschaften und Händler vor Ort sein werden. 
Ganz gleich, wo wir ausstellen, das Ziel bleibt dasselbe: 
Menschen zu treffen, Erfahrungen auszutauschen und zu zeigen, 
wie die richtige Hebelösung in Ihrem Betrieb einen Unterschied 
machen kann.
Wir freuen uns auf weitere inspirierende Begegnungen und 
spannende Gespräche im Laufe des Jahres.  

Vielleicht sehen wir uns auf  
der nächsten Messe?


