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Négra ord fran VD:n

Tillvaxten fortsatter for EdmolLift. Nar vi summerar
verksamhetsaret 2017/2018 sa star det klart att vi slar nytt
omsattningsrekord - for fjarde aret i rad!

Oavsett om vi riknar omséttning, orderingang eller resultat s&
pekar kurvorna at samma hall for EdmoLift — uppat.

Det har — som vanligt — varit ett hdndelserikt ar for EdmolLift.
Vart produktsortiment har utokats ytterligare, bade med egna,
nya produkter och genom samarbetsavtal. Sedan borjan av 2018
ar vi nordisk generalagent for Movexx, och vi marker redan av
det vixande intresset for elektriska dragvagnar inom en rad
branscher.

Vart varumaérke blir allt starkare och under éaret har vi ocksa pa
allvar tagit steget in pa den danska marknaden. Vara lyftar har
sélts i Danmark sedan 1977. Nu finns vi ocksé pa plats med egen
personal och ett nyinrittat siljkontor och lager i Alborg. En
offensiv satsning for att verkligen vara nira véra danska kunder
— gamla som nya.

Vi ngjer oss inte med fyra raka rekordér utan siktar annu hogre.
Vért mél ar alltid att ta ett steg framét i allt vi gor. Det géller allt
fran kvalitetsarbete och interna processer till kundkontakter,
och det giller sjalvklart ocksa affirerna.
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I var budget for kommande ar skruvar vi upp tillvaxttakten
till 14 procent pa koncernniva. Bérare blir framforallt vara
stora marknader: Tyskland, Sverige, Nederldnderna, Belgien/
Frankrike och Storbritannien, men vi tror ocksa mycket pa
utvecklingen i Danmark.

Jag vill tacka alla medarbetare pa EdmoLift for ert hangivna
arbete under aret. Det ar ert engagemang som lagt grunden till
framgangarna.

Det ar oerhort tillfredstillande att var positiva utveckling
fortsitter och jag vill ocksa rikta ett tack till alla vara kunder
for det fortroende ni visar oss och ser fram emot att fa fortsitta
samarbetet under de r som kommer.

A llgh

Anders Wahlquist
VD EDMOLIFT AB
anders.wahlqvist@edmolift.se
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David Nilsson och Christer Folkesson var tvd
av Edmolifts medarbetare som var nérvarade pd méssan.

Edmolift har deltagit i EImia Produktionsmassor i
Jonkdping och summerar fyra mycket lyckade méassdagar.

— Fantastiskt bra, sdger Mikael Fernlund, EdmoLifts
forsaljningschef Norden. Vi hade jobbat hart med
forberedelserna och det gav ett véldigt bra utfall med ménga
bra méten och ménga vildigt konkreta leads.

Elmia Produktionsmassor bestér av flera mindre méssor

och ar Sveriges storsta motesplats for tillverkande industri.
EdmolLift stdllde ut pa Elmia Verktygsmaskiner som under arets
massdagar, 12—15 maj, riknade in 6ver 15 000 besokare i ar.

— Elmia véxer. Den ar vilarrangerad och ligger véldigt bra
till geografiskt s det d4r en massa som verkligen fungerar bra
och som det ar viktigt att vara med pa.

Nya pallyftaren
levererad till Tyskland

Forsta ordern pa nya Pallyftare TSLN 1503 har
levererats till bilindustrin i Tyskland.

EdmolLift deltog for andra gangen och hade i ar bade annonserat
flitigt och bjudit in manga kunder till sin monter pa massan.

— Maénga av bestkarna i montern hade kommit just for

att mota oss och hade vildigt specifika fragor. Vi hade flera
besokare som uttryckte att “vi ska kopa” eller "vi vill ha” —
och en stor order har vi redan tagit hem pa grund av missan,
sdger Mikael Fernlund.

Mycket gladjande att konstatera ar ocksé att marknaden nu pa
allvar borjar f4 upp 6gonen for Movexx sortiment av elektriska
dragare, som EdmoLift sedan nigra ménader ar nordisk
generalagent for. En fjardedel av leadsen under missan gillde
just Movexx-produkter.
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| bilden, fran vinster: Saren Beek Vennegaard och Tommy Ejstrup.
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EdmolLift etablerar sig 1 Danmark

EdmolLifts produkter har funnits pa den danska marknaden
i 6ver 40 ar. Frdn och med maj 2018 &r foretaget ocksa pa
plats med ett danskt forsaljningsbolag i Alborg.

— Vi har ett unikt produktsortiment och ser fram emot att
véxa tillsammans med vara danska kunder, sdger EdmoLift
AB:s vd Anders Wahlqvist.

Redan 1977 borjade EdmoLifts produkter for materialhantering
att séljas i Danmark, men under ett annat varumairke. De
svensktillverkade lyftborden har alltid forknippats med
innovation och pélitlighet. Signaturfargerna bla och orange

har blivit en sé etablerad signal for kvalitet att flera kollegor i
branschen har tagit efter.

Men nu tar alltsd EdmoLift steget in pa den danska marknaden
under eget namn och med egen personal.

— Lager och kontor finns i Alborg, en strategisk placering
som gor att vi har vi de basta forutsattningarna att jobba
nira och tillsammans med vara kunder, siager Mikael
Fernlund, forséljningschef Norden.

Seren Baek Vennegaard, technical sales and engineering, och
Tommy Ejstrup, forsiljning, 4r EdmoLifts representanter pa
plats. Bada kommer nédrmast fran branschkollegan Translyft.

Tommy Ejstrup har drygt tio ars erfarenhet av att silja lyftbord
pa den danska marknaden och menar att EdmoLift har ett
mycket starkt erbjudande.

— Vi har ett stort lager av fardiga produkter i Danmark for
direktleverans, en bra, personlig support och via serviceavtal
erbjuder vi hjélp med installation och &rlig service. Hos oss
ska kunden alltid fa raka svar, snabb service och det ska vara
latt att gora affarer.

Seren Bek Vennegaard ser fram emot att arbeta mycket med
avancerade kundanpassningar, ett omrade dar EdmoLift ar
erkint starkt.

— Vi har femtio ars erfarenhet av lyftbordstillverkning,

och erfarna designers och ingenjorer som verkligen forstar
kundens behov. Bra anpassningar maximerar nyttan — vilket
givetvis innebar en vinst for kunden.

Edmolift AB Jagaregatan 11, 871 42 Harnésand, Sverige, tel: +46 (0)611-837 80, e-post: b2b@edmolift.se, webb: www.edmolift.se




‘dmoJifl XX

® www.edmolift.se

NYHETSBREV

#37,juni 2018

Edmolift effektiviserar monteringen

Efter 1dnga forberedelser sjosdtter EdmoLift i sommar ett
nytt arbetssatt, dragande flode.
Malet ar att bli effektivare - men utan att arbeta snabbare.

Dragande flode ar en produktionsmetod som idag anvands inom
manga branscher, bland annat bilindustrin. Med start i juni
lagger nu EdmoLift om sin produktion enligt samma modell.

I botten finns en noggrann analys av varje del i produktionen.

— Att bara jobba snabbare tror vi inte pa. Det sliter pa
medarbetarna och riskerar ocksa att g ut 6ver kvaliteten
pa vara produkter. Daremot ska vi trimma flodena genom
hela fabriken och ta bort onddiga moment sa att vi far sa
korta genomloppstider som majligt, sager produktionschef
Peter Englund.

Sa hur ska det ga till? Rent praktiskt 6verger avdelningen for
standardmontering nu det gamla arbetssittet med att montera
varje nytt lyftbord pd en och samma plats. Istillet kommer varje
lyftbord att monteras pé en lina med fyra stationer dar varje
station ansvarar for olika moment i monteringen.

— Vi har ocksa infort en del nya roller. Tidigare fick
montorerna sjdlva hamta alla komponenter som behovdes.
Nu kommer vi att ha en materialhanterare pa varje lina som

ska se till sa att varje station hela tiden har allt som beho6vs
for monteringen pa just den stationen. En person plockar
fram och placerar ut alla delar som behovs — inte varje
montdr var for sig.

Varje station blir specialiserad pa delar av monteringen.
Daremot ska de anstéllda vaxla mellan de olika stationerna,
béde for att gora arbetsuppgifterna mer varierade och for att det
ar viktigt att alla medarbetare beharskar hela monteringskedjan.

Avdelningen som monterar EdmoLifts standardprodukter blir
forst ut att arbeta med dragande flode.

— Med 6kande volymer behover vi hela tiden fundera pa
hur vi kan arbeta effektivare och vi ar 6vertygade om att det
hér ar rétt vag att ga. Vi har forberett oss grundligt och

den stora utmaningen i borjan blir framforallt att balansera
uppgifterna langs produktionslinan sé att arbetet vid varje
station tar lika lang tid. Annars uppstar det véintetider

och det vill vi ju undvika. Vi borjar i sommar och sedan
kommer vi sdkert att justera detaljer under hela hosten,
sager Peter Englund.
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Tack Monika for fjorton hirliga ar

Hon har varit en fast punkt for bade arbetskamrater, — Monika &r inte bara en fantastisk medarbetare, hon har
kunder och leverantorer under lang tid. Men efter fjorton dessutom betytt vildigt mycket for var EdmoLift-anda dar
ar hos EdmolLift Iamnar ekonomiassistenten Monika Norell vi férsoker bevara det lilla foretagets gléddje, engagemang
foretaget. och delaktighet dven nér vi som foretag vaxer,

siager vd Anders Wahlqvist.
— Det kénns lite vemodigt nér jag tanker pa det faktiskt,

siiger Monika Norell. Det har varit fantastiskt roliga och Monika Norell har under alla ar pendlat till arbetet i Harnosand

frdn hemmet i Norastrom. Nu gar hon vidare till liknande
arbetsuppgifter hos Norrskog i Kramfors, vilket innebar en lite
kortare pendling.

héndelserika &r, badde for mig och for foretaget.

Efter fjorton ar hos EdmolLift dr det alltsa dags att byta

jobb. Det innebar en omstillning — béde for Monika sjalv

och for ménga av foretagets kunder och leverantorer. Som
ekonomiassistent har hon bland annat skickat fakturor, tagit
emot betalningar, tagit emot leverantorsfakturor och sett till sa
att fakturorna blivit attesterade.

Monika arbetar kvar pd EdmoLift fram till sommarsemestern
och kommer att gora en 6verlamning for att underlétta for bade
arbetskamraterna och sin eftertradare.

VAD HAR VARIT DET BASTA MED TIDEN PA EDMOLIFT?
Kort sagt: dven om affarerna gjorts upp pé andra platser sa har

fakturorna forr eller senare hamnat pd Monika Norells bord,
och har det funnits nagra oklarheter sa ar det ofta hon som har
hittat 16sningen.

— De fantastiska arbetskamraterna! Det ar viktigt att
man trivs och har roligt tillsammans pa jobbet och det har
vi verkligen haft pd EdmoLift. S& arbetskamraterna ar det
bista och det som jag ocksé kommer att sakna mest.

Vill du ha koll pa det senaste inom lyftbordsbranschen?

Anmal dig sjalv eller en kollega till vart nyhetsbrev pa www.edmolift.se/nyhetsbrev
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Christer Folkesson ar ny féltsaljare for EdmolLift i sodra
Sverige. Han tilltrddde tjansten den 24 april och utgar
fran Aneby, 45 km Oster om Jonkoping.

Jag har ansvar bade for aterforsiljare och direktkunder.
Forsaljningen av standardprodukter gar till stor del via
forsaljningskontoret i Hirnosand, men sa fort det handlar om
nagot som inte ingar i standardramen — anpassningar av olika
slag — s& kommer jag in. Mitt arbetsfilt 4r Sverige soder om en

tankt linje frén Valdemarsvik i ost till Stromstad i vést.

I borjan ar det viktigt att 1ara kdnna de kunder vi har och

det blir mycket kundbesok. Pa sikt vill jag in pé lite storre
foretag, och dér vara med och 16sa en del av deras logistik- och
ergonomiproblem. EdmoLift har ett brett sortiment och vi

kan idag gora l6sningar néstan oavsett vad det 4r som kunden
behover. Jag har ocksa ett brett niatverk i branschen och skulle
det mot formodan vara sé att vi inte har det kunden behover
ivart sortiment s& formedlar jag garna kontakten till en
branschkollega. Jag vill vara den man kontaktar om man har ett
problem. Ar vi inne p4 ett foretag s ska vi gora allt for att 16sa

kundens problem.

Jag har haft kontakt med EdmolLift tidigare da jag behovt
lyftbord och kinner till foretaget som en tillforlitlig leverantor
— bra produkter, bra sortiment och ett mycket gott rykte.
Dessutom finns det mycket som jag uppskattar med att
arbeta pa ett litet eller medelstort foretag. Det finns en néarhet
till produktionen, till folket som tillverkar och monterar
produkterna. Stiller kunden en fréga s& har jag kunskapen
och vet jag att jag kan svara. Det dr viktigt for mig och jag ar

overtygad om att det ocksé stirker min troviardighet som siljare.

Jag sysslar med langloppsracing med bil och bygger
tavlingsbilar sjalv. Jag har dven borjat med kitesurfing och det
skulle jag garna vilja f& mer tid till. Pa vintern dker jag skidor,
alpint.
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imolift.se

CHRISTER FOLKESSON

ALDER: 56
FAMILJ:
BOR: Aneby

GOR: Ny féltsiljare hos EdmolLift

Fru och tre vuxna barn

SEMESTERTIDER

Var marknads- och reservdelsavdelning haller 6ppet hela sommaren for

att erbjuda basta service. Produktionsavdelningen haller stdngt vecka
29 och 30, men vi har lagt upp ett sommarlager med vara mest salda
lyftbord som vi givetvis kan leverera under hela perioden.




